Ministerul Educatiei si Cercetarii al Republicii Moldova
Murucmepemeo Obpazosanus u Heenedosanudi Pecnybauxu Mondosa

Academia de Studii Economice din Moldova
Mondascras Ixonomuueckas Axademus

COORDONAT

OJOBPEHO

Ministerul Educatiei si Cercetirii
Munuemepemeom Obpazosanus u Hecnedosanuil

nr./ Ne
din/ om

Ministru/ Munucmp Dan PERCIUN

APROBAT
VTBEPXKAEHO
La sedinta Senatului ASEM

Ha 3acedanue Cenama MIA

PLAN DE INVATAMANT

Vyebnwrit nnan

pentru ciclul I, studii superioare de licenta
ona [ yukna, nuyenyuam

Nivelul calificarii conform ISCED si CNC:
VYpoeeno xeanudpuxayuu coznacno ISCED u CNC:
Domeniul general de studii:

Obwee nanpagnenue 06pa3osanu:

Domeniul de formare profesionala:
Hanpaenenue npogheccuonansnoit nodzomoexiu:
Programul:

ObpazosamenvHas RPOPAMMAQ:

Numirul total de credite de studiu ECTS:
Obugee KonuYecmeo 3auemHbIx eouHUY.

Titlul obtinut la finele studiilor:

3eanue npuceausaemMoe o 3acepuiterit oﬁyqeum:
Baza admiterii:

Yenosus npuema:

Limba de instruire:

Hzvix 0byuenus:

Forma de organizare a inviatimantului:
Dopma obyuenusn:

6 ISCED si 6 CNC

6 ISCED u 6 CNC

041. Stiinte economice

041. Dxonomuneckue nayxu

0416 Comert cu ridicata si cu aménuntul

0416 Onmosas u pozHUMHAR MOPEOGAA

0416.1 Comert cu ridicata si cu amanuntul

0416.1 Onmosas u posHuuHAR MOP20OGIA

180 ECTS

180 3auemnerx edunuy

Licentiat in Stiinfe economice

Jluyenyuam skonomuyveckux Hayk

Diploma de bacalaureat, diploma de studii
profesionale sau alt act de studii echivalent,
recunoscut de autoritatea competenta

Hunaom 6axanaepa, duniom o cpednem npoeccuonanbHom

0BpazoeaHlL, UAU IKGUBANEHMHBLE OOKYMEHM NPUSHAHHBLU
KOMREMEHMHBIM OP2aHOM

Romana, rusi

f’yMmeJmﬁ, pycckuil

Invatamaint cu frecventa redusa
Jaounoe obyyenue

in registrat
3apezucmnuposano

Agentia Nationald de Asigurare a Calitiitii in Educatie si Cercetare
Hayuonanvnom Azenmemeom no Obecneuenuio Kaveemea Obpasosanua u Hecredosanuit

Nr. / Me din / om
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Acastuis ot STUDI LEOROMIEE DM MOLEOVA

Plan de invitamant. Program de studii 0416.1 Comert cu ridicata si cu amé&nuntul. Ciclul I Licenta. fFR. 2025
Vuebuwiii nnan. Obpazosamensras npozpamma «Onmosas u posnuunas mopzosasy. I yukn Juyenyuam. 30.2025

RESPONSABIL DE PROGRAM APROBAT
OTBETCTBEHHbIH 34 TPOTPAMMY VTBEP)K/IEHO
Sef departament ,,Comert, turism si alimentatie Presedi?ele Consiliului Calitatii ASEM

publica” Ipedcebameny Cosema no kauecmsy MOA
3aeedyoujuii Jenapmamenma %ﬁ’?é e CASIAN Angela,

__ /[~ TURCOV Elena, dr. hab., prof. univ. conf, univ., dr.

Abrobat | VIBEPKJEHO: Proces verbal nr./[Ipomoxon Ne 5

: din/om 11.04.2025
Proces verbal nr./IIpomoxon Ne 7

din/om 09.04.2025

APROBAT
YTBEPKIQEHO

Presedintele Consiliului Facultitii ,,Business si
Administrarea Afacerilor”

Ipedcedamens Cosema haxynomema busneca u denosozo
AOMUHUCIPUP OBAHUSL

/7 LIVANDOVSCHI Roman,
74 / conf. univ., dr.

Proces verbal nr. /I[Ipomoxon No 7
din/ om 10.04.2025
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Plan de invatamant. Program de studii 0416.1 Comert cu ridicata si cu amanuntul. Ciclul I Licenta. IFR. 2025

Yuebnwiii nnan. Obpazosamenvrasn npoepamma « Onmosas u posHuunas mopeosnay. I yuxn Jluyenyuam. 30.2025

Calendarul universitar

Kanendapw obpasosamenvroll desimenbHocmu,
Termene (date calendaristice exprimate in luni) si durata (numar de saptamdni)
Cpoku (svipadicennvie 8 Mecsyax) 1 LAUTEIBHOCTD (Yuci0 Hedelb)
Anul Activititi didactice Sesiuni de examinare Stagii de
de studii Pacnucanue 3ansmuil Dk3amenayuonHvle ceccuu practica
YVuebnwiii 200 Sem. I Sem. 11 Sem. I Sem. 11 Ipaxmuxa
1-ii cem. 2 -ou cem 1-ii cem. 2 -ou cem
Octombrie - Ianuarie — februarie Ianuarie Mai
noiembrie Ansapo-gespans Ansapo Maii
Anul I Oxms6pb-Hos6ps
1 kypc )
3 sapt. 3 sapt. 1 sapt. 1 sapt.
3 nedenu 3 neoenu 1 neoens 1 nedens
Septembrie- Ianuarie — februarie Ianuarie Apriie - mai Sem. IV
octombrie AHneapv-ghespans Anesapo Anpenv — mati 4-vitl cem .
Cenmsbpb - okmaopo Februarie - martie
Anul II Degpans - mapm
2 kypc
3 sapt. 3 sapt. 1 sapt. 1 sipt. 3 sapt.
3 neoenu 3 neoenu 1 neoensn 1 nedens 3 nedeau
Octombrie - Februarie Februarie Mai Sem. VI
noiembrie Despanb Despann Mau 6- ol cem.
Oxmsabdpo-HosAOPL Martie - aprilie
Anul ITI Mapm - anpens
3 kypc
3 sapt. 3 sapt. 1 sapt. 1 sipt. S sapt.
3 neoenu 3 neoenu 1 neoensn 1 neoens 5 nedenv
Septembrie- Ianuarie - Februarie Ianuarie Mai Sem. VII
octombrie Anesapy - Anesapo Maii 7-o1 cem.
CeHmﬂpr - 0}(m;16pb Despans Octombrie -
noiembrie
OxmsAbpb - HOAOPY
5 sapt.
5 neoenv
Anul IV
4 kype Sem. VIII
8-oti cem.
Februarie - martie
Degpans - mapm
3 sapt. 2 sapt. 1 siipt. 1 sipt. 4 sapt.
3 nedenu 2 neoens 1 neoens ] neoens 4 neoenw
Total nr.
so"é’" 12 sipt. 11 sapt. 4 sipt. 4 sapt. 17 sapt.
wee 12 neoenv 11 neoenw 4 neoenu 4 neoenu 17 neoenv
KOAU4ecmeo
Heodelb
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Plan de invatamant. Program de studii 0416.1 Comert cu ridicata si cu amanuntul. Ciclul I Licenta. IFR. 2025
Yuebnwiii nnan. Obpazosamenvrasn npoepamma « Onmosas u posHuunas mopeosnay. I yuxn Jluyenyuam. 30.2025

Planul de invataméant pe anii de studii

Yuebnwuii nnan no 2o0am o6yuenus

Cod
Koo

Denumire a unitéatii
de curs /
Haumenosanue
oucyuniun

Total ore

Obwee obvem uacos

3ausmuil

Numiir de ore pe tipuri de activitati
Konuvecmeo uacog no suoam

Total /
Bcezo

Contact
Direct /
B
ayoumopuu

Studiu
Individual /
Camocmasme
JbHAs
paboma

Curs/
Jlexyuu

Seminar/
Cemunapul

Laboratoa
re/Practice
Jlabopmop
note/
IIpaxmuuec
Kue
3ansmus

Forma
de
evaluare
| @opma
OYeHKU

Nr.
credite
/
Kanuue
cmeo
3au.e0u
H.

ANUL I

de STUDIL / /-

Kypc

SEMESTRUL I/ /-ii cem

ecmp

F.01.0.01.21

Microeconomie
Mukposkonomuka

150

30

120

16

14

F.01.0.02.62

Matematica
economicad
Dkonomuyeckas
MaAmemamuxa

150

30

120

16

14

F.01.0.03.13

Fundamentele
stiintei marfurilor
OcHogbl
moeaposedeHus

180

36

144

20

12

G.01.0.04.61

Informatica
economicad
Oxonomuueckas
ungpopmamuxa

60

12

48

G.01.0.05.22

Comunicare si
corespondentd
economica
Okonomuyeckas
KOMMYHUKAYUS U
KOppecnoHOeHyus

90

18

72

S.01.0.06.13

Standardizarea,
metrologia si
evaluarea
conformitatii
Cmanoapmusayus,
Mempono2ust u
oyenka
coomeemcmaus

120

24

96

18

Total discipline semestrul I
Bcezo 3a 1-ii cemecmp

750

150

600

84

46

20

6E

25

Cultura comunicarii
in limba romana
pentru alolingvi'
Kynomypa obwenus
Ha PYMBIHCKOM
A3bIKE

60

12

48

12

SEMESTRUL 11/ 2-o0ii cemecmp

F.02.0.07.21

Macroeconomie
Maxkposkonomuka

150

30

120

16

14

S.02.0.08.13

Microbiologia
generald si a
produselor
alimentare

Obwas u nuwesas
MUKPOOUONIO2USL

150

30

120

F.02.0.09.62

Statistica
Cmamucmuxa

150

30

120

16

14

1Seva preda doar in grupele alolingve / Toabko 0t npenodasanust 8 pycckux epynnax
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AcanEsiih oE STubn ECONOMICE DiN MOLDOVA

Plan de invatamant. Program de studii 0416.1 Comert cu ridicata si cu amanuntul. Ciclul I Licenta. IFR. 2025
Yuebnwiii nnan. Obpazosamenvrasn npoepamma « Onmosas u posHuunas mopeosnay. I yuxn Jluyenyuam. 30.2025

Planul de invataméant pe anii de studii

Yuebnwuii nnan no 2o0am o6yuenus

Cod
Koo

Denumire a unitéatii
de curs /
Haumenosanue
oucyuniun

Total ore

Obwee obvem uacos

Numiir de ore pe tipuri de activitati
Konuvecmeo uacog no suoam

3ausmuil

Total /
Bcezo

Contact
Direct /
B
ayoumopuu

Studiu
Individual /
Camocmasme
JbHAs
paboma

Curs/
Jlexyuu

Seminar/
Cemunapul

Laboratoa
re/Practice
Jlabopmop
note/
IIpaxmuuec
Kue
3ansmus

Forma
de
evaluare
| @opma
OYeHKU

Nr.
credite
/
Kanuue
cmeo
3au.e0u
H.

G.02.0.10.32

Limba straind de
afaceri (eng., fr.,
germ.)
Hnocmpannwiii
0e10601l A3bIK

(anen., gp., nem.)

60

12

48

12

U.02.A.11.31

Integrare Economica
si Economie
Europeana
Okonomuueckas
unmezpayus u
esponetickas
9IKOHOMUKA

U.02.A.11.23

Drept institutional al
Uniunii Europene
Hnucmumyyuonanon
oe npaso
Esponeiickozo
Corwsa

U.02.A.11. 11

Management
Menedacmenm

U.02.A.11. 11

Cultura afacerilor
Henosas kynomypa

90

18

72

10

SP.02.0.12.13

Practica de initiere
in specialitate
Beoonas npaxmuka
10 CReYuanbHOCHU

150

120

30

Total discipline semestrul IT
Bcezo 3a 2-01i cemecmp

750

240

510

60

48

12

6E

25

Total pe anul I de studii
Bcezo 3a 1-ii kypc

1500

390

1110

144

94

32

12E

50

ANUL II

de STUDII / 2-ou kypc

SEMESTRUL III / 3-11 cemecmp

F.03.0.13.62

Econometrie
Oxonomempus

150

30

120

16

14

F.03.0.14.13

Tehnici de evaluare
a calitatii marfurilor
Memooul oyenku

Kauecmea mosapos

150

30

120

10

12

F.03.0.15.13

Bazele comertului'
Ocrogvl mop2osnu

150

30

120

20

10

F.03.0.16.12

Marketing
Mapxemune

150

30

120

16

14

G.03.0.17. 22

Tehnici de
comunicare in limba
straina (eng., fr.,
germ.)

Texnuka obwenus
HA UHOCMPAHHOM
A3vIKe (anen., gp.,
HeM.)

60

12

48

12

1Seva preda in limba romana pentru alolingvi/ Ilpenodasarnue yoem secmuco Ha pyMbIHCKOM 53biKe OJisl meX, KMo He AGIAemcsi HOCUMeneM sI3bIKd

5
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Plan de invatamant. Program de studii 0416.1 Comert cu ridicata si cu amanuntul. Ciclul I Licenta. IFR. 2025
Yuebnwiii nnan. Obpazosamenvrasn npoepamma « Onmosas u posHuunas mopeosnay. I yuxn Jluyenyuam. 30.2025

Planul de invataméant pe anii de studii

Yuebnwuii nnan no 2o0am o6yuenus

Cod
Koo

Denumire a unitéatii
de curs /
Haumenosanue
oucyuniun

Total ore
Obwee obvem uacos

Numiir de ore pe tipuri de activitati
Konuvecmeo uacog no suoam

3ausmuil

Total /
Bcezo

Contact
Direct /
B
ayoumopuu

Studiu
Individual /
Camocmasme
JbHAs
paboma

Curs/
Jlexyuu

Seminar/
Cemunapul

Laboratoa
re/Practice
Jlabopmop
note/
IIpaxmuuec
Kue
3ansmus

Forma
de
evaluare
| @opma
OYeHKU

Nr.
credite
/
Kanuue
cmeo
3au.e0u
H.

U.03.A.18.22

Psihologie sociala si
economica
Coyuanvras u
IKOHOMUYECKAs,
NCUXONIO2USL

Sociologie
Coyuonoeus

Filosofie
Qunocogpus

Politologie
llonumonozus

90

18

72

10

Total discipline semestrul I1I
Bcezo 3a 3-ii cemecmp

750

150

600

72

66

12

6E

25

SEMESTRUL 1V / 4-uviii cemecmp

S.04.0.19.13

Merceologia
comerciald a
marfurilor
alimentare de
origine vegetala'
Kommepueckoe
moeapogedeHue
nPO00BOILCINBEHHbL
X mosapos
pacmumensHo20
NPOUCXOACOCHUS

120

24

96

12

S.04.0.20.13

Merceologia
comerciald a
produselor gustative,
zaharoase si de
cofetarie
Kommepueckoe
mosapogederue
6KYCOBbIX U
KOHOUMEpCKux
moeapos

120

24

96

S.04.0.21.13

Merceologia
comerciald a
marfurilor
vestimentare
Kommepueckoe
mosapogeoerue
00€HCHO-06YBHbBIX
moeapos

120

24

96

S.04.0.22.13

Proiect de an
Kypcosoui npoexm

60

60

SP.04.0.23.13

Practica de
specialitate I
IIpaxmuxa no
cneyuanvHocmu 1

240

200

40

Total discipline semestrul IV
Bcezo 3a 4-vuii cemecmp

660

272

388

24

12

36

SE

22

Total pe anul II de studii

1410

422

988

96

78

48

11E

47

1Seva preda in limba romana pentru alolingvi/ Ilpenodasarnue yoem secmuco Ha pyMbIHCKOM 53biKe OJisl meX, KMo He AGIAemcsi HOCUMeneM sI3bIKd

6
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Plan de invatamant. Program de studii 0416.1 Comert cu ridicata si cu amanuntul. Ciclul I Licenta. IFR. 2025
Yuebnwiii nnan. Obpazosamenvrasn npoepamma « Onmosas u posHuunas mopeosnay. I yuxn Jluyenyuam. 30.2025

Planul de invataméant pe anii de studii

Yuebnwuii nnan no 2o0am o6yuenus

Cod
Koo

Denumire a unitéatii
de curs /
Haumenosanue
oucyuniun

Total ore

Obwee obvem

uacoe

Numiir de ore pe tipuri de activitati
Konuvecmeo uacog no suoam

3ausmuil

Total /
Bcezo

Contact
Direct /
B
ayoumopuu

Studiu
Individual /
Camocmasme
JbHAs
paboma

Curs/
Jlexyuu

Seminar/
Cemunapul

Laboratoa
re/Practice
Jlabopmop
note/
IIpaxmuuec
Kue
3ansmus

Forma
de
evaluare
| @opma
OYeHKU

Nr.
credite
/
Kanuue
cmeo
3au.e0u
H.

Bcezo 3a 2-oui kypc

ANUL II

1 de STUDII / 3-ii kype

SEMEST

RUL V / 5-b11i cemecmp

S.05.0.24.13

Merceologia
comerciald a
marfurilor
alimentare de
origine animaliera
Kommepueckoe
mogapogedenue
nPO006OILCMBEHHbL
X mosapos
AHCUBOMHO20
NPOUCXOHCOEHUS

180

36

144

20

12

S.05.0.25.13

Identificarea
falsificarii
marfurilor
Hoenmugpuxayus
@anvcugpuyuposann
oll nPpoOyKyuu

120

24

96

12

12

S.05.0.26.13

Merceologia
comerciald a
marfurilor de uz
casnic si socio-
culturale’
Kommepueckoe
mosapoeedeHue
XO3AUCMEEHHBIX U
KYbNYPHO-
ObIMOBLIX MOBAPOS

120

24

96

10

10

S.05.0.27.13

Tehnologia si
organizarea
comertului angro
Texnonozus u
opeanuzayus
0nmosou mop206.u

120

24

96

S.05.0.28.13

Tehnologia si
organizarea
comertului en-detail
Texnonoaus u
opeanusayus
PO3HUYHOU
mopaoenu

120

24

96

14

10

S.05.A.29.13

Utilajele comerciale
Topzosoe
obopydosanue

Transportul de
marfuri in comert
Tlepesoska epy306 6
mopzosne

90

18

72

10

Total discipline semestrul V
Bcezo 3a 5-vtii cemecmp

750

150

600

80

48

22

6E

25

SEMESTRUL VI / 6-oii cemecmp

S.06.0.30.13

Managementul
calitatii marfurilor

120

24

96

14

10
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Plan de invatamant. Program de studii 0416.1 Comert cu ridicata si cu amanuntul. Ciclul I Licenta. IFR. 2025
Yuebnwiii nnan. Obpazosamenvrasn npoepamma « Onmosas u posHuunas mopeosnay. I yuxn Jluyenyuam. 30.2025

Planul de invataméant pe anii de studii

Yuebnwuii nnan no 2o0am o6yuenus

Cod
Koo

Denumire a unitéatii
de curs /
Haumenosanue
oucyuniun

Total ore

Obwee obvem uacos

Numiir de ore pe tipuri de activitati
Konuvecmeo uacog no suoam

3ausmuil

Total /
Bcezo

Contact
Direct /
B
ayoumopuu

Studiu
Individual /
Camocmasme
JbHAs
paboma

Curs/
Jlexyuu

Seminar/
Cemunapul

Laboratoa
re/Practice
Jlabopmop
note/
IIpaxmuuec
Kue
3ansmus

Forma
de
evaluare
| @opma
OYeHKU

Nr.
credite
/
Kanuue
cmeo
3au.e0u
H.

Meneodacmenm
Kauecmea mosapos

S.06.0.31.51

Contabilitatea in
comert'
Byxeanmepckuii
yuem 8 mopaosie

180

36

144

S.06.0.32.13

Economia
intreprinderilor de
comert
Okonomuxa
KOMMep4eCKux
npeonpusimuil

120

24

96

14

10

S.06.0.33.13

Urbanism comercial
Kommepueckuii
ypbarusm

120

24

96

14

10

S.06.A.34.13

Tehnologia
negocierilor
contractelor
comerciale
Texnonocus
nepe206opos no
KOMMepPUEeCcKUm
KOHMPAKmam

Strategii si tactici de
negociere
comerciala
Cmpamezuu u
maxkmuxu
KOMMEpUEeCKux
nepezo8opos

120

24

96

Total discipline semestrul VI
Bcezo 3a 6-ou _cemecmp

660

132

528

74

58

SE

22

Total pe anul I1I de studii
Bcezo 3a 3-oii kypc

1410

282

1128

154

106

22

11E

47

SEMESTRUL VII / 7- oii cemecmp

S.07.0.35. 13

Igiena si securitatea
marfurilor

Tueuena u
6esonacrocmo
mogapos

120

24

96

S5.07.0.36.41

Finante pentru
afaceri comerciale
Qunarcwl Ot
KOMMEpPUYECKo20
busneca

150

74

76

44

30

SP.07.0.37.13

Practica de
specialitate 11
IIpaxmuka no
cneyuanvhocmu 11

240

200

40

Total discipline semestrul VII
Bcezo 3a 7-o1i_cemecmp

510

298

212

52

34

12

3E

17

SEMESTRUL VIII / 8-0u cemecmp

1Seva preda in limba romana pentru alolingvi/ IIpenodasanue 6yoem gecmuco Ha pyMbIHCKOM 53biKe OJisl meX, KMo He A8IAemcsi HOCUMeaem A3blKd
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Plan de invatamant. Program de studii 0416.1 Comert cu ridicata si cu amanuntul. Ciclul I Licenta. IFR. 2025
Yuebnwiii nnan. Obpazosamenvrasn npoepamma « Onmosas u posHuunas mopeosnay. I yuxn Jluyenyuam. 30.2025

Planul de invataméant pe anii de studii
Yuebnwuii nnan no 2o0am o6yuenus

Numar de ore pe tipuri de activititi
Total ore
Konuuecmeo uacos no euoam
Obwee obvem uacos . Nr.
3anamuu .
. s Forma credite
Denumire a unitatii Laboratoa de /
Cod de curs / Studiu re/Practice
Contact . . evaluare | Kamuue
Koo Haumenosanue . Individual / . Jlabopmop
Total / Direct / Curs/ Seminar/ | @opma cmeo
oucyunaun Camocmasme Hole/
Bcezo B Jlexyuu Cemunapul OYeHKU 3au.e0u
JIbHAA HpaKmuttec
ayoumopuu H.
paboma Kue
3AHAMUA
Proiectarea si
dezvoltarea
produselor si
S.08.0.38.13 serviciilor 120 60 60 30 30 - E 4
IIpoexmuposanue u
paspabomka
nPOJYKMOog8 u yciye
Practica de licenta
SP.08.0.39.13 IIpeoounnommnasn 180 150 30 - - - E 6
npakmuxa
Teza de licenta 270 B 270 B B B E 9
Junnomnas paboma
Total dlscnpllne semestrul VIII 570 210 360 30 30 _ 3E 19
Bcezo 3a 6-oii cemecmp
Total pe anul IV de studii 1080 508 572 82 64 12 6E 36
Bcezo 3a 3-ii kypc
IOV BESIN MLV REVHERRTUT |y 1602 3798 476 342 114 40E 180
Bcezo 3a 6ce 200a o6yuenusn
Stagiile de practica
Illpaxmuxka
Durata/ /Jaumenvnocme Perioada Numiir
Nr. Tipul stagiului de practica Semestru | N, gipt. Nr. ore desfasurarii ECTS/
Ne Buo npaxmuxu Cemecmp | gonuuecmso | Konuuecmeo Iepuoo Kanuecmeo
Heoelb uacog npoxosCoeH sau0u.
1 Practica de initiere in specialitate v 3 150 Februarie - martie 5
" | Bsoouas npakmuka no cneyuaibHOCmu Degpans - mapm
Practica ialitate I Martie - aprilie
2. ctica de specialitate VI 5 240 P 8
Illpaxmuxa no cneyuanonocmu 1 Mapm - anpenv
. .o Octombrie -
3 Practica de specialitate 11 VI 5 240 hoiembric ]
IIpaxmuxa no cneyuansnocmu 11
Oxms6ps - HOAOPY
i i a Februarie - martie
4 Practica de licenta VIII 4 180 6
ITlpeoduniomnas npaxmuxa Deespans - mapm
TOTAL
17 810 27
Konuyecmeso uacos
Forma de evaluare finala a studiilor
QuHanvbHAsL POPMA OYEeHKU 3HAHUL
Nr. Forma de evaluare finala a studiilor Termene de organizare Nr. ECTS
Ne DunanvHas popma oyenKy 3HaHul | Cpoxu npoeedenus Kanuuecmso 3a.50un.
1. Teza de licenti Tunie 9
Junnomnas paboma wionb
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Unititi de curs la libera alegere

DakyrbmamusHwle npeomensl

Koo

Denumirea
unititii de curs

Numair total de ore
Obwee Koauwecmso 4acos

Numair de ore pe tipuri de activitati
Konuuecmeo uacos no éuoam Ha3nauenus

Haumenosanue
OUCYUNTIUH

Tota
1/

\Bcezo

Contact

Direct /
B

ayoumopuu

Studiu
Individual /

Camocmasmenvhas
paboma

Curs/
Jlexyuu

Seminar/
Cemunap
bl

Laboratoare/Practi
ce

JlabopmopHvie/
Ipaxmuueckue 3anamus

Forma
de
evaluare

Dopma
OYECHKU

Nr.
ECTS

Kanuuecmeo
3a4.20UH.

Anul I/ /-1 xypc

Semestrul I/

1-1i cemecmp

G.01.L.01.22

Cultura vorbirii
Kynomypa peuu

60

40

20 -

40

G.01.L.02.32

Limba strdina II
(eng., fr., germ.,
span.)
Hnocmpannwiii
Oenogotl azvik 11
(anen., gp., nem.,
ucn)

60

40

20 -

40

G.01.L.03.62

Elemente de
matematica in
economie
Mamemamuxka 6
9KOHOMUKE

60

40

20 20

20

U.01.L.04.42

Prevenirea utilizarii
sistemului financiar
in scopul spalarii
banilor
IIpeoomepawenue
UCNONIb3068AHUSA
Gunancosoil
cucmembl 0111 yeneul
OMMbIBAHUS OeHe2

60

16

44 10

Semestrul 11/ 2-ou cemecmp

G.02.L.05.61

Programare WEB
Beb-
npocpammuposan
ue

60

40

20 10

30

G.02.L.06.13

Securitatea muncii
bezonacnocmo
mpyoa

60

40

20 20

20

G.02.L.07.32

Limba straina I1
(eng., fr., germ.,
span.)
Hnocmpannuwlil
0e/108011 A3bIK
I(anen., ¢p., nem.,
ucn)

60

40

20

40

U.02.L.08.22

Ecologie si
protectia mediului
Dkonoeus u
oKpydHCaouas
cpeda

60

16

44 10

Anul I1 / 2-o0i1 kypc

Semestrul II1/ 3-ii cemecmp

G.03.L.09.61

Excel pentru afaceri
Excel 015 6usneca

60

40

20 10

30

G.03.L.10.32

Limba straina I1
(eng., fr., germ.,
span.)
Hnocmpannulil
0e10801 A3bIK
Il(anen., @p., nem.,
ucn)

60

40

20

40

U.03.L.11.21

Metode si tehnici de|
cercetare economicd

60

16

44 10

10
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Unititi de curs la libera alegere
DakyrbmamusHbsle npedmemol

Cod Denumirea Numair total de ore Numair de ore pe tipuri de activitati Forma Nr.
Koo unitfi;ii de curs Obwee Koauwecmso 4acos Koauuecmeo uacos no eudam Hasnavyenus de ECTS
Haumenosanue Tota g?ntac/t . :tu:lllu y Curs/ Seminar/ Laboratoare/Practi | evaluare Kj;zjz;f;ln]zleo
urs, . :
oucyuniun 1/ irect ndividua Cemunap , ce Dopma
Beeco B Camocmaamenvnas| Jlexyuu ol Jlabopmopnuie/ OYeHKU
ayoumopuu paboma ITlpakxmuueckue sansimus

Memoodwl u npuemvl
IKOHOMUYECKUX
uccnedosanuil
Psihologia
comunicarii de
U.03.L.12.22 ?Yface“ 60 16 44 10 6 . E )
cuxonozust
denosotl
KOMMYHUKAYUU

Semestrul 1V/ 4-vi11i cemecmp

Cultura afacerilor
G.04.L.13.11| Jenosan 60 40 20 20 20 - E 2
Kynemypa
Limba straina I1
(eng., fr., germ.,
span.)
G.04.L.14.32| Hnocmpannwiii 60 40 20 - 40 - E 2
0e10801U A3bIK
I(anen., ¢p.,
HeM., Uch)
Cultura
GoaL1511| gEmiztionald | gg |40 20 20 20 ; E 2

)peanu3ayuUoOHHas
Kynomypa
Protectia datelor
cu caracter
G.04.L.16.23| personal 60 40 20 20 20 - E 2
Sawuma auunvIx
OaHHbIX

Anul I/ 3-ii kypc
Semestru V/ 5-v1ti cemecmp

Limba straina I1
(eng., fr., germ.,
span.)
G.05.L.17.32| Huocmpanuuiii 60 40 20 - 40 - E 2
0108011 SA3bIK
I(anen., ¢p.,
HeM., ucn)
Diplomatia si
etica 1n afaceri
internationale
U.05.L.18.31| Junaomamus u 60 16 44 10 6 - E 2
amuxa 6
MeNHCOYHAPOOHBIX
denax
Protectia
proprietatii
U05.L19.23| Iiclectuale 60 | 16 44 10 6 - E 2
awuma
UHMENIeKMY ANIbHO
il cobcmeeHHoCmu
Voluntariat si
parteneriat in
asistenta sociala
U.05.L.20.22| jlo6posorvuecmeo | 60 16 44 10 6 - E 2
u napmuepcmeo 6
coyuanvbhou
pabome

11
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Modulul psihopedagogic
Ilcuxonedazoeuueckuti Mooy
Total ore Numair de ore pe tipuri de

Denumirea Kanuuecmeo uacoe K activitafi F
activitatii 0IUYECHB0 YACO8 NO HAZHAYEHUIO orma

. . . Laboratoa de Nr.
Cod didactice Contact Studiu re/Practic | evaluar credite/

i Individual
Koo continue Direct / C y Seminar/ e e/ Kanuuecm
Haszsanue Total / / urs 60
Bcez Popma 3a4.90UH.
006p0308aMENLCKO ceeo B Tlexyuu Cenunaper | J1a6opmopn | oyenxu

aydumopu Camocmasnm

il OessimenbHOCMU envias e/
u Ipakmuueck
paboma

ue 3aHamus

Semestrul 1/ /-it cemecmp

Pedagogie
generala
Obwas
neoazozuka
Teoria si
metodologia
curriculumului
F.01.0.02 | Teopus u 120 48 72 30 18 - E 4
Memooonoaus
YueOHbIX
npoepamm
Psihologia
educatiei
Ileoazocuueckas 120
NCUXON02USL
Teoria si
metodologia
5.01.0.04 1}‘5“““” 120 60 60 30 30 - E 4
eopust u
Memooonoaus
npenooasanus
Teoria si
metodologia
$.01.0.05 ‘;Vah‘ar“ 120 60 60 30 30 - E 4
eopust u
Memooonocus
oyenusanus
Management
educational 90
Meneoocmenm
obpazosanus
Comunicare
educationald
S.01.0.07 | Kommynuxayus 6 90 44 46 30 14 - E 3
chepe
obpazosanus

F.01.0.01 240 96 144 60 36 - E 8

F.01.0.03 48 72 30 18 - E 4

S.01.0.06 44 46 30 14 - E 3

Semestrul 11/ 2-ou cemecmp

Stagiu pedagogic
S.02.0.08 | [ledazpeuueckasn 900 900 - - - 900 E 30
npaKmuKa

TOTAL 1800

Koauuecmeso uacos

1300 500 240 160 900 S8E 60

12
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LISTA COMPETENTELOR SI A REZULTATELOR iINVATARII AFERENTE PROGRAMULUI
DE STUDII / [IEPEYEHb KOMITETEHIIHY 1 PE3YJIBTATOB OFYYEHUA, CBA3AHHBIX C
I[IPOI'PAMMOMY OBYVYEHHUA

Competente generale/profesionale
ObwenpogeccuonanvHbvie/npogheccuoHatbHble
KOMNnemeHyuu

T

Rezultate ale invatarii conform nivelului CNC
Pezynomamut 00yuenus 6 coomgemcmeuu ¢ yposhem CNC

Absolventul/candidatul la atribuirea calificarii poate /
Buvinycxkuux/kanouoam na npuceoenue Keanupurayuu

Moarcem.

CG 1. Aplicarea cunostintelor fundamentale de

rezolva probleme specific nivelului microeconomic si

economice.

OIIK 2. Amanuz u eedenue Xo34UCMEEHHOU

oesamenbHoCmu

teorie economica in domeniul de macroeconomic 1n diverse situatii profesionale,
activitate./ aplicand  conceptele fundamentale de teorie
OIIK 1. [Ilpumenenue @yHoameHmanibHbIX economica./ pewams KOHKpemHble 3a0a4u  Ha
SHAHULL  DKOHOMUYECKOU meopuu 8 MUKDOIKOHOMUYECKOM U MAKPOIKOHOMUYECKOM
chepe desmenvrocmu. VPOBHAX 8  pA3IUYHBIX  NPOecCUOHATbHBIX
cumyayusyx, npumeHsis @ynoamenmanvivie

KOHYenyuu 9KOHOMUYECKOU meopuu;
CG 2. Analiza si desfasurarea activitatilor | 2. aplica teorii, principii, metode si instrumente pentru a

analiza si desfasura activitdti economice./npumensamo
meopuu, NPUHYUNbLL, MemoObl U UHCMPYMEHMbl OIS
ananuza U OCYwecmeneHus — IKOHOMUUECKOU
desmenvHoCmu

CG 3. Colectarea, prelucrarea, analiza si

interpretarea datelor, aplicarea
indicatorilor, strategiilor si politicilor
adecvate domeniului de activitate

. aplica metode, tehnici si procedee de colectare,

prelucrare, analizd si interpretare a datelor in vederea
fundamentarii politicilor si strategiilor In domeniul de
activitate  profesionald./ npumensmos  memoosi,

051 cghepul dessmenvrocmu.

OIIK 3. Coop, obpabomka, ananusz u Memoouxu u npoyedypwvi coopa, obpabomxu, aHaiusa
unmepnpemayus OaHHbIX, NPUMEHeHUe U ummepnpemayuy OAHHBIX 6 YeNIX 000CHOBAHUSL
UHOUKAMOPO6, Cmpamezuti U NOJUMuK, ROUMUKY U cmpamezuu 8 cghepe npodeccuoHanbHou
COOMBemMcmayIouux oesamenbHOCmu,
cpepedesmenvHocmu.

CG 4. Aplicarea software si a sistemelor de aplica sisteme de calcul si operare a datelor, inclusiv
calcul si operare a datelor specific software pentru minimizarea efortului uman si
domeniului de activitate. cresterea eficacitatii de executie a prelucrarilor./

OIIK 4. Ilpumenenue npocpammHO20 NPUMEHSIMb  BLINUCTUMENbHbIE U ONEpaAyUOHHbBIE
obecnevenus,  GbIYUCTUMENbHBIX U cucmemvl  OAHHBIX, BKNIOYAsL  NPOSPAMMHOE
ONEPAYUOHHBIX CUCTEM, CReYUDUUHBIX obecneuenue, O  MUHUMUZAYUU — Ye€TI0BEUECKUX

VCUTULL U NOBLIUUEHUSL DD OHEKMUSHOCIU GbINOTIHEHUS
obpabomku;

OIlIK

CG 5. Organizarea activitatii conform cadrului

juridic  specific ~ si  aplicarea
prevederilor normative si legislative
din domeniul comertului.

5. Opeanuzayus  OesmenbHOCmMU 8
coomeemcmeuy ¢ - KOHKPEmHbIMU
npasosuLIMu pamKamu U npumeHenue
HOPMAMUBHBIX U 3AKOHOOAMENbHBIX
noJI0JiCeHUll 8 cghepe mop2osu.

. aplica cadrul juridic care guverneaza diferite forme de

entititi cu personalitate juridicd pentru a asigura
eficacitatea si performanta afacerii./ npumenamo
npasogyio 06asy, pe2yrupylowyio paziuinsle Gopmvl
opuouYecKux aulY, oAl obecneuenus
appexmusHocmu u pesyrbmamueHocmu busHeca,

13
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Competente generale/profesionale Rezultate ale invatarii conform nivelului CNC
Obwenpogpeccuonanvuvie/npogheccuoHatbHble Pesynomamer 06yuenus 6 coomeemcmeuu ¢ ypoguem CNC
FOMMEmERI Absolventul/candidatul la atribuirea calificarii poate /
Buvinycxkuux/kanouoam na npuceoenue Keanupurayuu
Moocem:
CP 1. Identificarea si aplicarea cadrului | 6. analiza si aplica cadrul normativde clasificare,
normativ adecvat merceologiei. codificare, standardizare, metrologie si evaluare a
IIK 1. OnpedeneHue u  npumeHeHue conformitatii  marfurilor./  ananusuposamv  u
coomeemcmsyiowell HOPMAMUBHOU npUMeHsimo HOPMAMUGHYIO oasy no
0a3vl 01 MOBAPOBEOECHUS. Kraccuguxkayuu, KoOUposanuio, CmaHoapmu3ayu,
MEempONIO2UU U OYeHKe COOMEEmCMEUs. Mo8apos;

CP 2. Identificarea proprietatilor consumiste, a | 7.  estima proprietatile consumiste, aplica cerintele fata
parametrilor si categoriilor de calitate a de calitatea marfurilor stabilite in documentele
marfurilor. normativ-tehnice./ oyerusamv nompebumenvckue

IIK 2. Onpedenenue  nompedOUmenbcKux ceolicmedq, npumMeHsmb MpeO08aHUs K Kauyecmey
ceolicms, napamempos u Kameeopuil moeapos,  YCMAHOGIeHHble 8  HOPMAMUBHO-
Kawecmea mosapos. MEeXHUYeCKUX OOKYMEeHmax;

CP 3. Aplicarea metodelor/ modalitatilor de | 8. evalua  calitatea  marfurilor prin  diferite
determinare a calitdtii si evaluare a metode/tehnici./ oyenusamev rauecmeo mosapos
marfurilor. PA3TUUHBIMU MEMOOaMU,

IIK 3. Ilpumenenue  memooos/cnocobos
onpeoeneHus  Kavecmeda U OYeHKU
mosapos.

CP 4. Analiza procesului tehnologic de fabricare | 9. analiza respectarea procesului de fabricatie, de
a marfurilor, conditiile de pastrare, transportare, pastrare a marfurilor si starea
transportare i comercializare a ambalajului conform documentelor de referinta./
marfurilor. aHaIU3UPoOBams  cobooenue  MexHOI0SULeCKUX

IIK 4. Aunamuz mexHono2uueckozo npoyecca npoyeccoé  npouzeo0cmed,  MpAHCROPMUPOSKU,
npouseoO0Cmea  mMoeapos,  YCI08Ul Xpanenus moeapos u COCMOAHUSL YNAKOBKU CO2NACHO
Xpanenus, MPAHCNOPpMUpPOBKU u HOPMAMUBHO-MEXHUYECKOU OOKYMEHMAyul;
peanusayuu mosapos.

CP S. Elaborarea strategiei de formare a gamei | 10. elabora strategii de formare a sortimentului,
sortimentale a marfurilor. analizdnd gama sortimentala in cadrul intreprinderii

1IK 5. Paspabomxa cmpamezuu (hopmuposanus comerciale./ paspabamvieamo cmpamezuu
aAcCOpmMUMEHMHO20 psi0a MoBapos. Gopmuposanus accopmumenma, nposoOUNb AHANU3

accopmumMeHmHo20 psoa Ha mopeoeom
npeonpusimuu,

CP 6. Organizarea activitatii unitatilor de | 11. analiza si comenta tipurile unititilor de comert,
comert cu ridicata si cu amanuntul. identificand structura si particularitatile unitatilor de

IIK 6. Opzanusayus desmenvHoCmU comert cu ridicata si cu amanuntul./ ananusuposams
npeonpusimuil Onmogol U PO3ZHUYHOU U KOMMEHMUpOsamb mMunbvl Mop2o8blX eOUHUY,
mop2oénu. onpeoenug cmpykmypy u 0CO6eHHOCIU ONMOBbIX U

PO3HUYHBIX MOP20BbIX OUHUY,

CP 7. Analiza procesului tehnologic comercial | 12.elabora scheme si proiecte deoptimizare a procesului
al unitatii de comert cu ridicata si cu tehnologic ~ comercial, identificind  operatiile
amanuntul. principale si secundare ale procesului tehnologic

comercial./ paspabamvisamv cxemvl U npPoOeKmbl
onmumuzayuu MOBAPHO-MEXHOIOSUUECKO20

14
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Competente generale/profesionale
Obwenpogpeccuonanvuvie/npogheccuoHatbHble
KOMNEmeHyuu

Rezultate ale invatarii conform nivelului CNC
Pesynomamer 06yuenus 6 coomeemcmeuu ¢ ypoguem CNC

Absolventul/candidatul la atribuirea calificarii poate /
Buvinycxkuux/kanouoam na npuceoenue Keanupurayuu

NPOOBUNCEHUSL/UHPOPMUPOBAHUSL,

npodadcamu U - 00CAYIHCUBAHUEM,
npedocmasieHuem KOMMepYeCKUx
yCaye u 3auumot npas nompeoumerel.

Modicem:

IIK 7. Ananuz mopzo80-mexHoiocutecKoo npoyecca, @uisGIAMb OCHOBHBIE U BCIOMO2AMENTbHBLE
npoyecca npednpuﬂmuﬂ onmosou u onepayuu moeapHoO-mexnHol10cu4ecKoco npoyecca,
POZHUUHOU MOP206TU.

CP 8. Gestionarea procesului de receptie, | 13.demonstra modalitdti de receptionare, aranjare la
depozitare, pastrare, pregatire pentru pastrare,pregatire  pentru  vanzare si  etalare
vanzare si etalare a marfurilor in sala amarfurilor, identificind scheme de amplasare a
comerciald a unitatilor de comert. marfurilor Tn sala comerciala./ demorcmpuposamo

IIK 8. Vnpaenenue npoyeccom npuema, Memoobl NPUEMKU, PpaMewjeHusi Ha  XpaHewue,
Xpauenus, KOHcepeayuu, NOO20MoBKU K NO020MOBKYU K Hpodadce U BbIKIAOKU TMOBAPOs,
npodaxce U  BbIKIAOKU MOBAPOE 8 onpedensimb  CXeMbl  PA3MEWEHUs  MOBAPOs 8
MOop2060M 3aie NPeOnPUusmuLl POHUYHOU mop2o6oMm 3ae;

Mop2o6uU.

Cp 9. Gestionarea  procesului de | 14.demonstra modalitati de promovare, deservire si
promovare/informare,  vanzare  si prestare a serviciilor comerciale, respectand drepturile
deservire,prestare a serviciilor consumatorilor./ 0eMOHCMPUPOB8ams cnocobwl
comerciale si protectie a NPOOBUIICEHUSL, OOCYHCUBAHUSL U NPEOOCABTIeHUs
consumatorilor. KOMMePUEeCKUX YCye, Y8axicasi npaea nompeoumenei,

1IK 9. VYnpasenenue npoyeccom

CP 10. Gestionarea procesului de transportare a

marfurilorsi circuitului eficient al
ambalajului 1n cadrul intreprinderii de

15.elabora proiecte de gestionare a procesului de

incarcare-descarcare, de transportare a marfurilor si
circuitul de ambalaj./ paspabamvisamv npoexmot

distributie si aprovizionare.

IIK 11. Paspabomka noiumuku u cmpamezuu

oucmpubyyuu u NOCMasox.

comert. ynpaenenus npoyeccom no2py3KU-paszepy3Ku,
1IK 10. Ynpaenenue npoyeccom MPAHCNOPMUPOBKU 2PY308 U YeNOUKOU YNAKOBKU,
MPAHCNOPMUPOBKU moeapos u
ahhexmusHoll Yenoykou Ynakosku Ha
MOP208OM NPEONPUSTNUU.
CP 11. Elaborarea politicii si strategiei de | 16.elabora proiecte, planuri si grafice de distributie

utilizand diferite metode de aprovizionare a unitatilor
de comert./ paspabamvieamv npoexmvl, niamnsvl u
epauku  pacnpedeneHus ¢ UCHOIL30BAHUEM
PA3TUYHBIX MEMOO08 CHAOIMCEHUSI POSHUUHBIX TMOYEK,

IIK

CP 12. Aplicarea managementului procesului

comercial.
12. Ilpumenenue ynpaenenus oOusnec-
npoyeccamu.

17.elabora prioecte de dirijjare a fluxul de marfa,

analizand structura procesului comercial tehnologic si
monitorizand calitatea produselor si serviciilor
prestate consumatorilor./ paspabamweieams npoexmol
nO  YNpaeieHuro - MosaponoOmoKAMU, — AHATUIUPYS
CMPYKMYPY MeXHOIO2UYECKO20 Mop208020 npoyecca

15
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Competente generale/profesionale
Obwenpogpeccuonanvuvie/npogheccuoHatbHble
KOMNEmeHyuu

Rezultate ale invatarii conform nivelului CNC
Pesynomamer 06yuenus 6 coomeemcmeuu ¢ ypoguem CNC

Absolventul/candidatul la atribuirea calificarii poate /
Buvinycxkuux/kanouoam na npuceoenue Keanupurayuu

Mmoarcem.

U ocywjecmeisis KOHMpONb Kauecmed NpooyKyuu u
yenye, npedoCcmasisieMulx nNompeoumenam,

CP 13. Aplicarea managementului resurselor
umane.

1IK 13. Ilpumenenue
YenoseuecKUMU pecypcamil.

ynpasieHus

18.determina necesarul de resurse umane, demonstrand

modalitati de recrutare si stimulare a performantei prin
crearea unui climat fizic si psihologic adecvat pentru
unitatea / comerciald./ onpedensms nompebrocmo 6

YeNoBeYeCKUX — pecypcax,  NpOoOeMOHCMPUPOBAS
cnocobwl noobopa u CIMUMYTUPOBAHUS
nPoOU3600UMENbHOCU nymem co30anusl
COOmMBEmMcmeyiowe2o Pusuuecrkoeo u

ACUXONI02UYECKO20 KIUMAMA Olsi  KOMMEPHECKO20
noopasoenenus;

CP 14. Aplicarea managementului resurselor
materiale (infrastructura comerciala).

1IK 14. Ilpumenenue YnpaeneHus
MamepuanrbHbLMU pecypcamu
(Kommepueckas ungpacmpykmypa,).

19.elabora proiecte si planuri de modernizare si

mentenanta a fondurilor fixe, de dotare cu utilaj si
agregate, monitorizdnd respectarea regulilor de
exploatare a utilajului si edificiilor comerciale./
paspabamvieams npoexmol U NAAHLL MOOEPHUZAYUU U
pemonma  OCHOBHbIX  (POHO08, 000pPYOOsaHUs U
azpezamog, KOHMPOAUPOBSAMb COON0OEHUe NPAGUIL
aKenyamayuu  060pyo008anus U  XO03AUCMEEHHbIX
30aHUL;

CP 15. Aplicarea conceptului marketing, mediu
de piata, tipuri de piata, studiere si
prognozare a pietei.

1IK 15. Ilpumenenue xonyenyuu mMapkemuHea,

PbIHOUHAs  cpedd, Munvl  PbIHKOG,
Mapxemunzoevie — UCCIe008AHUS U
npOSHO3UPOBAHUE.

20.identifica problemele conceptuale ale pietei in baza

21.proiecta si analiza procesul de cercetare a pietei si

analizei mediului, dimensiunilor, conjuncturii si
segmentdrii pietei./ 6wvisA8IAMb KOHYUENMydanbHbie
npobiemvl  pbIHKA HA OCHOBe AHANU3A  CPeObl,
usMepeHutl, KOHBIOHKMYPbL U CE2MEeHMAYUU PbIHKA,

elaborare a prognozelor de dezvoltare a unitatii
comerciale./ paspabamvisams u aHaTU3UPOBAMD
npoyecc UCCIe008aHUsL PHIHKA U NPOSHO3bl PA3GUINIUSL
buzHec-noopazoeneHull;

CP 16. Elaborarea si aplicarea politicilor de
marketing.

IIK  16.  Paspabomka u
MapKemun2060U NOAUMUKU

peanuzayus

22.analiza politicile de marketing si proiecta strategii de

implementare a politicii de produs, de pret, de
promovare si de plasament in unitatea comerciald./
AHATUUPOBAMb  MAPKEMUH2OBYI0 — NOAUMUKY U
paspabameisams ~ cmpameeuy  O0ns pearu3ayuu
NOMUMUKY 6  OMHOWEHUU  NPOOYKMA,  UeH,
NPOOBUdICEHUA U paA3SMEWjeHUs. 8 KOMMEPYeCKOM
noopazoenenuu,

16
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Competente generale/profesionale Rezultate ale invatarii conform nivelului CNC
Obwenpogpeccuonanvuvie/npogheccuoHatbHble Pesynomamer 06yuenus 6 coomeemcmeuu ¢ ypoguem CNC
KomnemeHyuu

Absolventul/candidatul la atribuirea calificarii poate /
Buvinycxkuux/kanouoam na npuceoenue Keanupurayuu
Moocem:

23. analiza si proiecta activititi si manifestari de

marketing, efectuand controlul si auditul activitatii de

CP 17. Organizarea activitatii de marketing. marketing./ aunanusuposames u  paszpabameieamo

IIK  17. Opeanuszayus  MapKemuH20801 Mapxemunzo8vle Meponpusmus U  aKmueHOCmu,

dessmenvHOCHU. ocywecmensims KOHMpoib U ayoum MapKemuH2080u
AKMUBHOCIU.

17
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MATRICEA DE CORELARE A COMPETENTELOR SI A REZULTATELOR INVATARII DIN STANDARDUL DE CALIFICARE CU
DISCIPLINELE/MODULELE DIN PLANUL DE INVATAMANT / MATPHI]A, OTOBPAKAIOLASA KOMIIETEHIIHUU U PE3YJIbTATHI OFYYEHUS
KBAJINOUKALJUOHHOI' O CTAHJAPTA HA IIPEJIMETAX/MOJIVJIAX YYEFHOI'O I1JIAHA

Denumirea
disciplinei/modulul
ui

Haszseanue npeomema/
MOoOya

Codul
modulului/
disciplinei/K
00 mooyas/
npeomema

Nr. de
credite de

studiu
Kanuvecm
60
3a4.90UH.

Competente / Komnemenyuu

Generale/

Obwenpogheccuonanvivie

Profesionale / Ilpogeccuonanvusie

CG1 ’ CG2

CG3

CG4

CG5

CP]‘CPZ‘CPS‘CP4‘CPS‘CP6|CP7|CP8|CP9’CP10‘CP]]‘CP]Z’ CP13 ‘CP‘ CP15 ’ CP ‘CP17
14 16

Rezultate ale invétarii conform nivelului CNC

Pesynomamot 06yuenus 6 coomsememeuu ¢ yposnem CNC

7

8

9 10 | 11 12 | 13 | 14

15

16

17

18

19

20

21

22

23

Microeconomie
Mukposkonomuka

F.01.0.01.21

Matematica economica
Dronomuueckas
MAMemMamuxa

F.01.0.02.62

Fundamentele stiintei
marfurilor

OcHogul
mMo8aposedeHs.

F.01.0.03.13

Informatica economica
Dronomuueckas
unopmamuxa

G.01.0.04.61

Comunicare si
corespondentd economicad
Kommynuxayuu u
IKOHOMUYECKAs
nepenucka

G.01.0.05.22

Standardizarea,
metrologia si
evaluarea
conformitatii
Cmanoapmusayus,
MEempono2ust U OYeHKd
COOMBEMCmeus

S.01.0.06.13

Cultura comunicarii in
limba roména pentru
alolingvi*

Kynomypa obwenus na
DPYMBIHCKOM A3bIKE OIS,
ANONUHB08

Macroeconomie
Maxkposkornomuxa

F.02.0.07.21

18
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Denumirea
disciplinei/modulul
ui

Haszeanue npeomema/
MOoOya

Codul
modulului/
disciplinei/K
00 mooysi/
npeomema

Nr. de
credite de

studiu
Kanuvecm
60
3a4.20UH.

Competente / Kovunemenyuu

Generale/

Obwenpogheccuonanvhoie

Profesionale / IIpogpeccuonanvuvie

CG1 ‘ CG2| CG3

CG4

CG5

CP1 ‘sz ‘ CP3 ‘ CP4 ‘ CP5 ‘ CP6 | CP7 | CP8 | CP9 ‘ CP10 ‘ CP11 ‘cplz‘ CP13 ‘

Cp
14

‘ CP15 ‘CP ‘CP17
16

Rezultate ale invitarii conform nivelului CNC
Pezynomamut 00yuenus 6 coomgemcmeuu ¢ yposhem CNC

6 7

8

9

10

11

12

13

14

15

16

17

18

19

20

21

22

23

Microbiologia generala si
a produselor alimentare
Obwas u nuwesas
MUKDOOUONIO2USL

S.02.0.08.13

Statistica
Cmamucmuxa

F.02.0.09.62

Limba strdina de afaceri
(eng., fr., germ.)
Hnocmpannwiii denosoii
A3bIK (aHen., ¢p., Hem.)

G.02.0.10.32

Integrare Economica si
Economie Europeana
Dkonomuyeckas
unmezpayus u
€6PONetiCKasl IKOHOMUKA

U.02.A.11.31

Drept institutional al
Uniunii Europene
HUnemumyyuonanvnoe
npaeo Esponeiickoeo
Coiosza

U.02.A.11.23

Management
Menedocmenm

U.02.A.11. 11

Cultura afacerilor
[enosas kynemypa

U.02.A.11. 11

Practica de initiere in
specialitate

Bsoownas npakmuxa no
cneyuanbHoCmu

SP.02.0.12.13

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

Econometrie
DkoHomempus

F.03.0.13.62

Tehnici de evaluare a
calitatii marfurilor
Memooul oyenku
Kauecmea mosapos

F.03.0.14.13

Bazele comertului
OcHogbl mopeoséiu

F.03.0.15.13

19
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Denumirea
disciplinei/modulul
ui

Haszeanue npeomema/
MOoOya

Codul
modulului/
disciplinei/K
00 mooysi/
npeomema

Nr. de
credite de

studiu
Kanuvecm
60
3a4.20UH.

Competente / Kovunemenyuu

Generale/
Obwenpogheccuonanvhoie

Profesionale / IIpogpeccuonanvuvie

CG1 ‘ CG2 | CG3[CG4

CG5

CP1 ‘sz ‘ CP3 ‘ CP4 ‘ CP5 ‘ CP6 | CP7 | CP8 | CP9 ‘ CP10 ‘ CP11 ‘cplz‘ CP13 ‘

Cp
14

‘ CP15 ‘CP ‘CP17
16

Rezultate ale invitarii conform nivelului CNC

Pezynomamut 00yuenus 6 coomgemcmeuu ¢ yposhem CNC

6 7

8

9

10

11

12

13

14

15

16

17

18

19

20

21

22

23

Marketing
Mapkemunz

F.03.0.16.12

1

1

1

1

Tehnici de comunicare in
limba strdind (eng., fr.,
germ.)

Texnuka obwenus na
UHOCIMPAHHOM 5A3bIKE
(aHen., ¢p., Hem.)

G.03.0.17. 22

Psihologie sociala si
economica
Coyuanvras u
9KOHOMUYECKASL
ncuxono2ust

Sociologie
Coyuonocust

Filosofie
Qunocoghus

Politologie
llonumonozus

U.03.A.18.22

Merceologia
comerciald a
marfurilor alimentare
de origine vegetala
Kommepueckoe
moseaposedeHue
nPOO06ONLCMBEHHBIX
moeapos
pacmumenbHo20
NPOUCX0IHCOCHUS

S.04.0.19.13

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

Merceologia
comerciald a
produselor gustative si
de cofetarie
Kommepueckoe
moseaposedeHie
BKYCOBbIX U

S.04.0.20.13

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

20
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Denumirea
disciplinei/modulul
ui

Haszeanue npeomema/
MOoOya

Codul
modulului/
disciplinei/K
00 mooysi/
npeomema

Nr. de
credite de

studiu
Kanuvecm
60
3a4.20UH.

Competente / Kovunemenyuu

Generale/
Obwenpogheccuonanvhoie

Profesionale / IIpogpeccuonanvuvie

CG1 ‘ CG2 | CG3[CG4

CG5

CP1 ‘sz ‘ CP3 ‘ CP4 ‘ CP5 ‘ CP6 | CP7 | CP8 | CP9 ‘ CP10 ‘ CP11 ‘cmz‘ CP13 ‘

Cp
14

‘ CP15 ‘CP ‘CP17
16

Rezultate ale invitarii conform nivelului CNC

Pezynomamor 06yuenus ¢ coomeememesuu ¢ ypogiem CNC

6 7

8

9

10

11

12

13

14

15

16

17

18

19

20

21

22

23

KOHOUMEePCKUX
moeapos

Merceologia
comerciald a
marfurilor
vestimentare
Kommepueckoe
moeaposedeHtue
00€2CHO-00Y8HbIX
moeapos

S.04.0.21.13

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

Proiect de an
Kypcosou npoexm

S.04.0.22.13

0,5

0,5

0,5

0,5

Practica de specialitate I
Ilpakmuxka no
cneyuanvrocmu |

SP.04.0.23.13

0,5

0,5

Merceologia
comerciald a
marfurilor alimentare
de origine animaliera
Kommepueckoe
mosaposedeHie
nPO00BOILCIMEEHHIX
MOBAPO8 HCUBONHOLO
NPOUCXOHCOEHUS

S.05.0.24.13

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

Identificarea falsificarii
marfurilor
Hoenmugpuxayus
Ganvcugpuyuposanroil
npooyKyuu

S.05.0.25.13

Merceologia
comerciald a
marfurilor de uz
casnic si socio-
culturale

S.05.0.26.13

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5
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Denumirea
disciplinei/modulul
ui

Haszeanue npeomema/
MOoOya

Codul
modulului/
disciplinei/K
00 mooysi/
npeomema

Nr. de
credite de

studiu
Kanuvecm
60
3a4.20UH.

Competente / Kovunemenyuu

Generale/

Obwenpogheccuonanvhoie

Profesionale / IIpogpeccuonanvuvie

CG1 ‘ CG2

CG3

CG4

CG5

CP1 ‘sz ‘ CP3 ‘ CP4 ‘ CP5 ‘ CP6 | CP7 | CP8 | CP9 ‘ CP10 ‘ CP11 ‘cplz‘ CP13 ‘

Cp
14

‘ CP15 ‘CP ‘CP17
16

Rezultate ale invitarii conform nivelului CNC
Pezynomamut 00yuenus 6 coomgemcmeuu ¢ yposhem CNC

6 7

8

9

10

11

12

13

14

15

16

17

18

19

20 21 22 23

Kommepueckoe
moseaposedeHie
XO3AUCMEEHHBIX U
KYIbMYPHO-0bIMOBbIX
mosapog

Tehnologia si organizarea
comertului angro
Texnonozus u
opeanuzayus onmosou
mop2osiu

S.05.0.27.13

Tehnologia si organizarea
comertului en-detail
Texnono2us u
Op2aHU3AYUA POSHUYHOU
mop2oenu

S.05.0.28.13

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

Utilajele comerciale
Topeosoe obopydosarue

Transportul de marfuri in
comert

Ilepesosxa 2py306 6
mopzoene

S.05.A.29.13

0,5

0,5

0,5

0,5

Managementul calitatii
marfurilor
Meneoscmenm xavecmea
mosapos

S.06.0.30.13

Contabilitatea in comert
Byxrantepckuii yder B
TOPTOBIIE

S.06.0.31. 51

Economia
intreprinderilor de comert
OKoHomuka
KOMMepYecKux
npeonpusimuil

S.06.0.32.13

0,5

0,5

Urbanism comercial
Kommepueckuii
ypbarusm

S.06.0.33.13
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Denumirea
disciplinei/modulul
ui

Haszeanue npeomema/
MOoOya

Codul
modulului/
disciplinei/K
00 mooysi/
npeomema

Nr. de
credite de

studiu
Kanuvecm
60
3a4.20UH.

Competente / Kovunemenyuu

Generale/

Obwenpogheccuonanvhoie

Profesionale / IIpogpeccuonanvuvie

CG1 ‘ CG2| CG3

CG4

CG5

CP1 ‘sz ‘ CP3 ‘ CP4 ‘ CP5 ‘ CP6 | CP7 | CP8 | CP9 ‘ CP10 ‘ CP11 ‘cplz‘ CP13 ‘

Cp
14

‘ CP15 ‘CP ‘CP17
16

Rezultate ale invitarii conform nivelului CNC

Pezynomamut 00yuenus 6 coomgemcmeuu ¢ yposhem CNC

6 7

8

9

10

11

12

13

14

15

16

17

18

19

20

21

22

23

Tehnologia negocierilor
contractelor comerciale
Texnonoeus nepe2oopos
1O KOMMEPYECKUM
KOHmMpakmam

Strategii si tactici de
negociere comerciala
Cmpamezuu u maxmuxu
KOMMepYeCKux
nepe2080pos

S.06.A.34.13

Igiena si securitatea
marfurilor

Tueuena u H6esonacnocme
moeapos

S.07.0.35. 13

Finante pentru afaceri
comerciale

Dunancwl 015
KOMMepUuecKo2o busHeca

S.07.0.36.41

Practica de specialitate 11
IIpaxmuxa no
cneyuanvrocmu 11

SP.07.0.37.13

0,5

0,5

0,5

0,5

Proiectarea si dezvoltarea
produselor si serviciilor
Tpoexmuposanue u
paspabomka npooyKmos
u ycuye

S.08.0.38.13

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

Practica de licenta
Ipedounnommnas
npakmuxa

SP.08.0.39.13

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

Teza de licenta
Hunnomnas paboma

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

TOTAL
Hmozo

180
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NOTA EXPLICATIVA/ / [TOACHUTEJIbHAA 3AIIHCKA

1. Descrierea programului de studii. / Onucanue obpazosamenvroti npoepammoi.

Profilul specialitdtii: Specializarea Comert cu ridicata si cu amanuntul pregateste specialisti capabili
sa gestioneze procesele comerciale moderne, in contextul unei economii de piata competitive. Programul ofera
cunostinte economice, juridice si manageriale aplicabile n activitatile de vanzare, logistica, marketing si relatii
comerciale, atat In comertul en-gros, cét si in cel cu amanuntul.

Programul de studii 0416.1 Comert cu ridicata si cu amanuntul este In corespundere cu
Nomenclatorul domeniilor de studii si al specialitatilor in Invatdmantul superior, aprobat prin Hotararea
Guvernului Nr. 412 din 12.06.2024 cu privire la aprobarea Nomenclatorului domeniilor de studii si al
specialitdtilor in invatdmantul superior, Regulamentul cu privire la de organizare si desfagurare a
invatamantului la distanta si cu frecventa redusa in cadrul studiilor superioare de licentd si de master nr. 164
din 25 martie 2025 si Plan-cadru pentru studii superioare de licentd, de masterat si integrate aprobat prin Ordinul
MEC nr. 510 din 07.04.2025.

Caracteristicile-cheie ale programului de studii 0416.1 Comert cu ridicata si cu amanuntul sunt:

Forma de organizare: Invatamant cu frecventa redusa;

Durata studiilor: 4 ani;

Credite de studii: 180 credite ECTS.

Limba de studiu: romdnd/ rusd.

La studiile de licentd la programul dat se pot inscrie: detindtorii diplomelor de bacalaureat sau un act
echivalent de studii; diplomelor de colegiu; diplomelor de studii superioare.

Absolventii programului de studii 0416.1 Comert cu ridicata si cu amanuntul se certificd prin Diploma de
licenta, iar titlul obtinut este de licentiat in stiinte economice.

2. Obiectivele programului de studiu inclusiv corespunderea acestora misiunii universitatii /
Lenu obpazosamenbHoll npoepammel, 6KIOUAS UX COOMBEMCMBUE MUCCUU YHUBEPCUmMEmA.

Misiunea Academiei de Studii Economice din Moldova este de a crea noi cunostinte si a pregati
specialisti de inaltd calificare in cele mai diferite domenii ale stiintelor economice, precum si in domenii
adiacente, capabili s participe ca antreprenori si fortd de munca activa si productiva Intr-o piatd competitiva si
ca cetdteni intr-o societate democratica in continua schimbare.

Scopul programului Comert cu ridicata si cu amanuntul este in conformitate cu misiunea si obiectivele
strategice ale ASEM. Acest program de formare profesionald are scopul de a pregéti specialisti pentru activitati
in comert care cunosc cadrul legal-normativ in domeniul activitatii comerciale, metode modern de organizare
a proceselor de comercializare si verificare a calitatii marfurilor, formarii gamei sortimentale a marfurilor de
larg consum.

Obiectivele programului de studiu Comert cu ridicata si cu amanuntul sunt:

- crearea unui mediu de Invatare autentic, apropiat de mediul afacerilor si relevant intereselor
persoanei, pentru realizarea obiectivelor proiectate: insusgirea de cunostinte, formarea de deprinderi si de
competente personale, sociale si profesionale;

- evaluarea problemelor contemporane cu privire la posibilitatile dezvoltarii personale, intelectuale

si profesionale a studentilor;

- Tmbinarea aspectelor de natura teoretica cu cultivarea unor abilitati legate de realitatile activitagilor

din domeniul administrarii afacerilor;

- structurarea demersurilor educationale pe conceptia “invatd actionand” si dezvoltarea unor

dexteritati de ordin practic;

- valorificarea unor tehnici moderne de instruire, inclusiv de dezvoltare a creativitatii;

- aplicarea TIC in procesul de activitate;

- utilizarea metodelor si tehnicilor de analiza a pietei serviciilor de comert;

- analiza, evaluarea si oferirea de solutii pentru probleme complexe in domeniu.

Aceste obiective corespund misiunii Academiei de Studii Economice din Moldova si sunt corelate cu
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urmatoarele documente strategice:

- Planul Strategic al Academiei de Studii Economice din Moldova pentru perioada 2023-2027, prin
obiectivele strategice: Asigurarea unui proces de instruire racordat la cele mai recente evolutii in
sfera educatiei pe plan european si mondial; Modernizarea curriculumului universitar din
perspectiva tehnologiilor didactice moderne, inclusiv a celor informationale si comunicationale;
Reconceptualizarea formarii continue a cadrelor didactice prin dezvoltarea competentelor
acestora, necesare pentru realizarea parcursului educational caracteristic unui mediu complex,
intr-o societate globald a cunoasterii; Redefinirea, in conditiile digitalizarii instruirii, a misiunii si
rolului pe care il are biblioteca stiintificdi ASEM in procesul de studii; Crearea de oportunitati
pentru dezvoltarea personald si profesionald a studentilor In vederea integrarii active si
responsabile in societate; Dezvoltarea culturii calitatii si a sistemului de asigurare a calitatii
procesului de instruire si asigurare metodico-didactica;

- Strategia de internationalizare a invatamantului superior si cercetarii in Academia de Studii
Economice din Moldova pentru anii 2019-2025, prin obiectivele: Dezvoltarea cadrului de politici
pentru asigurarea proceselor de internationalizare a Invatamantului superior si cercetdrii din
Republica Moldova; Consolidarea capacitatilor umane (cadre universitare si administrative)
pentru promovarea cooperdrii internationale si internationalizérii Invatdmantului superior si
cercetarii; Internationalizarea programelor de studii si curricula universitare prin cresterea
numarului de programe comune cu institutii de peste hotare si a numarului de programe in limbi
straine; Asigurarea calitatii cercetarii stiintifice si dezvoltarea cooperdrii internationale;

3. Evaluarea asteptarilor sectorului economic si social / Oyenxa odxxcuoanus s3xonomuyecko2o u
COYUanbHO20 ceKmopa
La formularea competentelor au fost identificate asteptarile angajatorilor din sectorul economic si
social, exploatand contactele existente ale departamentului, facultatii si ASEM.
In evaluarea asteptarilor s-a tinut cont de urmitoarele:
- studierea prevederilor cadrului normativ si regulator cu referire la procesele educationale in
invatamantul superior, inclusiv Cadrul National al Calificarilor si Cadrul European al Calificarilor;
- studierea regulamentelor interne, procedurilor, fiselor de post, din diferite organizatii/institutii,
angajatori potentiali;
- evaluarea necesitatilor pietei, aplicand diverse metode de cercetare;
- identificarea asteptarilor angajatorilor fatd de specialistii din domeniul business si administrare;
opiniile/sugestiile absolventilor despre programul de studiu si experientele acumulate pe piata muncii.

4. Consultarea partenerilor in procesul de elaborare a programului de studii (angajatori,
profesori, absolventi etc) /Koncymvmupoeanue c napmuepamu 6 npoyecce pazpabomxu
00pa3068amenvbHol NPOSPAMMYL (PabOMoOameniMu, NPenooasamenamu, GbINYCKHUKU U op.)

Programul de studiu 0416.1 Comert cu ridicata si cu amanuntul este adaptat la schimbari prin

consultarea partilor interesate - angajatori, profesori, absolventi, studenti etc.

Procesul de corelarea cu cerintele specifice mediului de afaceri s-a realizat prin:

- implicarea angajatorilor in procesul elabordrii si perfectionarii programului de studii (forma

expertizei);

- comunicarea/consultarea in cadrul evenimentelor organizate de ASEM (mese rotunde, seminare,

ateliere de lucru, simpozioane, concursuri economice studentesti etc.);

- evaluarea competentelor practice ale studentilor in cadrul practicii de productie si de licenta;

- participarea 1n calitate de presedinte/membru al Comisiei pentru examenul de licenta.

Consultarea cadrelor didactice se realizeaza in cadrul sedintelor departamentului si ale Consiliului

Facultatii.

Opiniile si sugestiile studentilor si absolventilor se identifica prin chestionarea/ intervievarea acestora,

comunicarea continud privind continuturile din planul de invatamant, competentele dezvoltate etc.
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5. Relevanta programului de studii pentru piata fortei de munca / Cywemeemcmeue
00pazosamenvHol NPOSPaAMMbL PLIHKY MpPyod

Relevanta programului de studii pentru piata fortei de munca se distinge din obiectivele stabilite in
Strategia nationald de dezvoltare ,,Moldova 2030” in care sunt specificate masurile privind pregétirea si
perfectionarea cadrelor antrenate in comert si contribuie la ridicarea calificarii personalului si, ca efect, la
cresterea nivelului prestatiilor comerciale. Gradul de noutate al programului dat constd in reliefarea
necesitatilor economiei reale din sectorul de comert, care au fost evidentiate in urma anchetérii si intervievarii
profesionistilor din domeniu, care au stipulat necesarul de competente generice si specifice pe care trebuie sa
le detina un angajat la absolvirea programului de licenta.

6. Posibilititile de angajare a absolventilor / Bosmoosicrocmu mpyooycmpoiicmea 014 861Ny CKHUKOS

Absolventii programului Comert cu ridicata si cu amanuntul sunt pregatiti pentru organizarea,
planificarea si conducerea activitatilor atat la nivelul unitatilor economice din sectorul de comert cat si la nivel
national: specialisti capabili sa elaboreze politici si strategii de dezvoltare economica durabild a sectorului,
proiecte de lansare a afacerilor in domeniul dat, documente normative din domeniul serviciilor de comert.

Programul de studiu 0416.1 Comert cu ridicata si cu amdnuntul are menirea de a pregati specialisti
pentru activitati ce se referd la managementul intreprinderilor de comert, precum si conducerii diferitor
subdiviziuni ale organizatiilor (de stat, privatd sau mixta) si anume:

Domeniul ocupational Domeniul ocupational
(CORM) (ESCO)

142001 Comerciant 1221 - Conducétori In domeniul vanzari si
142002 Director intreprindere mica, patron (girant) (in marketing

comert) 1324 - Conducitori de unitati din domeniul
142003 Manager (in activitatea comerciala) aproviziondrii si desfacerii de marfuri
142004 Manager (in comert) 2433 - Specialisti In vanzarea de produse
142006 Sef agentie comerciala tehnice si medicale (exclusiv TIC)
142007 Sef complex comercial 2434 - Specialisti in vanzarea produselor de
142008 Sef laborator (in comert) tehnologia informatiei si comunicatiilor
142009 Sef sectie (in comert)
142010 Sef sectie (la intreprinderile de afaceri)
142011 Sef sectie marfuri alimentare/nealimentare
142012 Sef serviciu comert cu ridicata si cu amanuntul
142013 Sef statie de alimentare cu combustibile
232001 Profesor in invatamantul profesional

Acestia vor fi responsabili pentru buna desfasurare a tuturor activitatilor: achizitionarea resurselor
economice, producerea / prestarea serviciilor; vanzarile; planificarea activitatii economice; dezvoltarea
sistemului informational; gestionarea resurselor umane. Totodatd, absolventii domeniul de formare Comert cu
ridicata si cu amdnuntul sunt potentialii antreprenori care vor crea locuri de munca si noi perspective in
progresul socio-economic.

7. Accesul la studii a titularilor de diploma obtinute dupa finalizarea respectivului program
de studii / JJocmyn x obyuenuto ona obnadameneii OuNIOMO8, NOJYHYEHHbIX NOCLEe OKOHYAHU
coomeemcmsyroujell 00paz08amenrbHO NPOSPAMMbL

Competentele, deprinderile si cunostintele dobandite pe parcursul studiilor superioare de licenta (ciclul

I/nivelul 6 ISCED) pot fi aprofundate prin continuarea studiilor la programele de masterat (nivelul 7 ISCED)
si apoi de doctorat (nivelul 8 ISCED), asigurandu-se educatia si dezvoltarea profesionald continud a
absolventilor, in concordanta cu nevoile societatii manifestate pe piata fortei de munca.

8. Lista competentelor si a rezultatelor invitarii aferente programului de studii/ 3nanus,
HABbIKU U KOMNEMEHYUl, npedycmMompeHtble y4eOHOot npocpammo
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Programul de studii 0416.1 Comert cu ridicata si cu amanuntul rezida in formarea/dezvoltarea
profesionale, generale si transversale necesare pentru activitatea profesionald in domeniul 0476.1 Comert cu
ridicata si cu amanuntul

CT1. Dezvoltarea personala si profesionala.

COMPETENTE CT2. Comunicarea, colaborarea si lucru in echipa.
TRANSVERSALE | CT3. Aplicarea competentelor functionale, tehnice si tehnologice.
(CT) CT4. Adaptarea  activitatii spre o economia verde/ economie

circulard/sustenabilitate.

CGl1. Aplicarea cunostintelor fundamentale de teorie economica in domeniul de
activitate.

CG2. Analiza si desfasurarea activitatilor economice.

CG3. Colectarea, prelucrarea, analiza si interpretarea datelor, aplicarea
indicatorilor, strategiilor si politicilor adecvate domeniului de activitate.

CG4. Aplicarea software si a sistemelor de calcul si operare a datelor specifice
domeniului de activitate.

CGS5. Organizarea activitatii conform cadrului juridic specific si aplicarea
prevederilor normative si legislative din domeniul comertului.

CP1. Identificarea si aplicarea cadrului normativ adecvat merceologiei.

CP2. Identificarea proprietatilor consumiste, a parametrilor si categoriilor de
calitate a marfurilor.

CP3. Aplicarea metodelor/ modalitatilor de determinare a calitatii si evaluare a
marfurilor.

CP4. Analiza procesului tehnologic de fabricare a marfurilor, conditiile de pastrare,
transportare si comercializare a marfurilor.

CP5. Elaborarea strategiei de formare a gamei sortimentale a marfurilor.

CP6. Organizarea activitatii unitatilor de comert cu ridicata si cu amanuntul.

CP7. Analiza procesului tehnologic comercial al unitatii de comert cu ridicata si cu
amanuntul.

COMPETENTE CP8. Gestionarea procesului de receptie, depozitare, pastrare, pregatire pentru

PROFESIONALE vanzare si etalare a marfurilor in sala comerciald a unitatilor de comert.

(CP) CP9. Gestionarea procesului de promovare/informare, vanzare si deservire, prestare
a serviciilor comerciale si protectie a consumatorilor.

CP10. Gestionarea procesului de transportare a marfurilor si circuitului eficient al
ambalajului 1n cadrul intreprinderii de comert.

CP11. Elaborarea politicii si strategiei de distributie si aprovizionare.

CP12. Aplicarea managementului procesului comercial.

CP13. Aplicarea managementului resurselor umane.

CP14. Aplicarea managementului resurselor materiale (infrastructura comerciala).

CP15. Aplicarea conceptului marketing, mediu de piata, tipuri de piata, studiere si
prognozare a pietei.

CP16. Elaborarea si aplicarea politicilor de marketing.

CP17. Organizarea activitatii de marketing.

COMPETENTE
GENERALE (CG)

Lista rezultatelor invatarii / Ilepeuens pezyriomamos ooyuenusn
La finalizarea studiilor studentul poate:
1. rezolva probleme specifice nivelului microeconomic si macroeconomic in diverse situatii
profesionale, aplicand conceptele fundamentale de teorie economica;
2. aplica teorii, principii, metode si instrumente pentru a analiza si desfasura activitati economice;
3. aplica metode, tehnici si procedee de colectare, prelucrare, analizd si interpretare a datelor in
vederea fundamentarii politicilor si strategiilor in domeniul de activitate profesionald;
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aplica sisteme de calcul si operare a datelor, inclusiv software pentru minimizarea efortului uman
si cresterea eficacitatii de executie a prelucrarilor;

aplica cadrul juridic care guverneaza diferite forme de entitati cu personalitate juridicd pentru a
asigura eficacitatea si performanta afacerii;

analiza si aplica cadrul normativ de clasificare, codificare, standardizare, metrologie si evaluare a
conformitatii marfurilor;

estima proprietatile consumiste, aplica cerintele fatd de calitatea marfurilor stabilite in
documentele normativ-tehnice;

evalua calitatea marfurilor prin diferite metode/tehnici;

analiza respectarea procesului de fabricatie, de transportare, pastrare a marfurilor si starea
ambalajului conform documentelor de referinta;

elabora strategii de formare a sortimentului, analizdnd gama sortimentald in cadrul intreprinderii
comerciale;

analiza si comenta tipurile unitatilor de comert, identificand structura si particularitatile unitatilor
de comert cu ridicata si cu amanuntul;

elabora scheme si proiecte de optimizare a procesului tehnologic comercial, identificind operatiile
principale si secundare ale procesului tehnologic comercial;

demonstra modalitdti de receptionare, aranjare la pastrare, pregitire pentru vanzare si etalare a
marfurilor, identificAnd scheme de amplasare a marfurilor in sala comerciald;

demonstra modalitdti de promovare, deservire si prestare a serviciilor comerciale, respectand
drepturile consumatorilor;

elabora proiecte de gestionare a procesului de incarcare-descércare, de transportare a marfurilor si
a circuitului de ambalaj;

elabora proiecte, planuri si grafice de distributie utilizdnd diferite metode de aprovizionare a
unitdtilor de comert;

elabora prioecte de dirijare a fluxul de marfa, analizand structura procesului comercial tehnologic
si monitorizand calitatea produselor si serviciilor prestate consumatorilor;

determina necesarul de resurse umane, demonstrind modalitati de recrutare si stimulare a
performantei prin crearea unui climat fizic si psihologic adecvat pentru unitatea comerciald;
elabora proiecte si planuri de modernizare si mentenantd a fondurilor fixe, de dotare cu utilaj si
agregate, monitorizand respectarea regulilor de exploatare a utilajului si edificiilor comerciale;
identifica problemele conceptuale ale pietei in baza analizei mediului, dimensiunilor, conjuncturii
si segmentarii pietei;

proiecta si analiza procesul de cercetare a pietei si elaborare a prognozelor de dezvoltare a unitatii
comerciale;

analiza politicile de marketing si proiecta strategii de implementare a politicii de produs, de pret,
de promovare si de plasament in unitatea comercial;

analiza si proiecta activitdti si manifestari de marketing, efectuand controlul si auditul activitatii
de marketing.
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IIOACHHUTE/IBHAA 3AIIHCKA

1. Onucanue oopazosamenvHoll NPOZPAMMbL

Ilpogpune cneyuanvnocmu: Cneyuanuzayus «Onmosas U PpOHUYHAS MOP20GIALY 20MOSUM
CHeyuanucmos, CHOCODHbIX YNpAGIamMb COBPEMEHHBIMU KOMMEPYECKUMU HPOYeccamu 68 YClOBUSX
KOHKYDEHMHOU PbIHOYHOU dKoHOMUKY. [Ipoepamma daem sxonomuyeckue, w0opuoudeckue u ynpagieHieckue
3HAHUS, NpUMeHseMble 8 chepe Npooadc, JOSUCMUKU, MAPKeMUHed U KOMMEPYECKUX OMHOWEHUU, KaK 8
ONMOBOU, MAK U 8 PO3HUYHOU MOP2o8Iie.

Obpazosamenvras npoepamma 0416.1 «Onmoeasi u pOHUYHASL MOPEOGISL» GLINOIHACMCS 8
coomeemcmeuu ¢ Homenxnamypoii 6 obracmu o0yueHuss u cneyuaibHOCmell 6vicuie2o0 00pPa308aHUs,
ymeepoicoennou Pewenuem Ilpasumenvcmea Ne 412 om 12.06.2024, llonoxeHueM 00 OpraHU3aNUH H
MPOBEACHUN O0YYCHHS 10 IUCTAHIIMOHHON M 3a04HOH (JopMaM B paMKax BBICIIEr0 00Opa30BaHUs HA YPOBHE
JUIIEHLIMAaTa U MarucTpaTtypsl, yreepxxaéunoe [locranoBnenuem [IpaButensctBa Ne 164 om 25 mapma 2025 u
KAopo8blM NIAHOM 8biCUle20 00pa3oeanus 0OAKAIABPUAMA, MASUCMPAMYPbl U  UHMEZPUPOBAHHOZO
obpaszosanus, ymeepocoenuvim Ilpuxazom Munucmepcmea Obpazosanus u ucciredosanutli Pecnybauxu
Monoosa Ne. 510 om 07.04.2025.

Ocnosnvimu ocodennocmamu oopazosamenvron npozpammor 0416.1 Onmosas u poznuunasn
mopzoens AGNAIOMCA:

Opzanusayuonnasn popma: 3aounas popma oodyuenus,;

Ilpooonsicumenvnocms o6yuenusn: 4 200a;

Yueonwvte kpeoumuwt: 180 xpeoumos ECTS.

A3vik 00yueHUA: PYMBIHCKUL/PYCCKULL.

Hocmynums na auyenyuam no OAHHOU npozpamme Mo2ym: obnadamenu OUnioMa 0AKaiaspa uu
9IKBUBALEHMHO020 OOKYMEeHma 00 06paz08anuu; OUNIOMbL KOO CA; OUNIOMbL O 8biCULEM 0OPA308AHULL.

Buinycknukam obpasosamenvroii npoepammel 0416.1 «Onmosas u po3sHuuHAsL MOP206IsL» 8bl0AEeMCsl
OUnIOM 6AKAIABPA C NPUCBOEHUEM YYEHOU CIeneHy 0aKaIaepa SKOHOMUKLL.

2. Ilenu obpazosamenbHoill nPOZPamMmbl, 8 MOM HUCIIE UX COOMBEMCHIGUE MUCCUU YHUBEPCUMEemA.

Muccus Axademuu s3K0HOMuUYecKux 3Hanuti Mondosbl — co30aHue HOBbIX 3HAHUU U NOO20MOEKA
BbICOKOK8ATUPUYUPOBAHHBIX CREYUATUCOE 8 CAMbIX PA3HLIX 00IACMAX IKOHOMUUECKUX HAYK, A MAKICE 8
CMEJCHbIX  0011acmsX, CHOCOOHbIX YHACMBO8AMb 6 Kauecmee npeOnpuxnumameneti U axKmugHoOU U
npouU3B00UMENbHOU paboyell CUibl HA KOHKYPEHMHOM DblHKe, A MAaKdice 8 Kawecmee spadcoan 8 noCmosHHO
MeHAIOULeMCsl OeEMOKPAMUYLECKOM 0bwecmae.

Lenv npoepammol «Onmosas u po3HUYHASL MOP2OBIISLY COOMBEMCIMEYEm MUCCUL U CIPAMEeSUYeCKUM
yenam ASEM. I[envio Oannol npogheccuoHanvHoli npospammel 00yYeHUs ABIAeMCS  HO020MOBKA
CREeYUAnUCMO8 OJist MOP206OU OesIMeNbHOCHU, 3HAIOWUX HOPMAMUBHO-NPABOSYI0 OA3Y 6 chepe KOMMePUECKOll
O0essmenbHOCmU, COBPEeMEHHbIe MemoObl OPLAHUZAUUU MAPKEMUH208bIX NPOYECCO8 U KOHMPOJIs Kauecmed
moeapos, hopMupoanusi AcCOpMUMEHMHO20 PAOa MOBAPO8 HAPOOHO20 NOMPeDIeHUS.

Lenamu yuebnotii npoepammol « Onmosas u po3HUUHASL MOP20GIISLY» AGIIOMCIL:

—  co30anue  aymeHmMu4Hou cpedbl  00VYeHUs, NPUOIUdICEHHOU K  0elosoll  cpede U
coomeemcmeyiowjeli  uHmepecam AUYHOCMU, ONsl  OOCIUICEHUsT HNOCMABNLEHHbIX Yenell:
npuobpemenuss 3HAHUU, PA3GUMUS JUYHBIX, COUUATIbHbLIX U NPODECCUOHATIbHBIX HABBIKOG U
KOMNemeHYull,

—  oyeHnka COBPEMEHHBIX npobaem, Kacanowuxcs 603MOICHOCmEU JUYHOCIIHOZ20,
UHMENNIEKMYAIbHO20 U NPOPECCUOHANHO20 PA3GUMUSL CHLYOEHMO8,

—  coyemanue mMeoOpemMUYecKUx dAcnekmos ¢ paszsumuem HABbIKO8, CGIA3AHHbIX C peanusmu
OesimenbHOCMU 0e108020 AOMUHUCTPUPOBAHUSL,

—  cmpykmypupogarue 00paz08amenbHblX N00X0008 HA OCHO8e KOHYenyuu «oOyuyeHue Ha
npaKmuKe» u pa3eumue npaKmuyeckux HagblKog,
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- UCNONb308AHUE COBPEMEHHBIX Memo008 O00YyYeHUs, 8 MOM YUCIe PA3GUMUEe MEOPUEeCKUX
cnocobrocmeii;

- npumenenue UKT 6 npoyecce desmenvrocmiu;

- UCHOIL308AHUE MEMOO08 U MEMOOUK AHANU3A PLIHKA MOP208bIX YCIY2;

- aHanu3, oyeHKa u npedocmasieHue peuieHull 0s CILONCHLIX NPoOaeM 6 OaHHOU 0bracmu.

Omu yenu coomeemcmeyiom muccuu Mondasckou 3KOHOMUUECKOU aKaoemMuu U COOMHOCAMCA CO
CReOYIOUUMU CINPAMEeSUeCKUMU OOKYMEHMAMU.

Cmpamezuueckuii nian Monoagckou sxonomuueckol axkademuu Ha nepuod 2023-2027 ze., 6
Komopom onpedenenvl cmpamezudeckue yeau: Obecneuenue npoyecca 00yuenus, C8a3AHHO20 C
HOBEUWUMU OOCMUNCEHUAMU 6 0bacmu 00pa308aHusi Ha e8PONEUCKOM U MUPOBOM YPOBHe,
Mooepnuzayus yuebHol npoepammuvl 8y3a ¢ MOUKU 3PEHUSI COBPEMEHHBIX MEXHOL02UL 00YHeHusl,
6 mom uucie  UHQOOPMAYUOHHO-KOMMYHUKAYUOHHBIX — mexHono2ull, Ilepeocmvicienue
HenpepvigHOLl NOO20MOBKU yuumenel HymemM pa3eumus Ux HABbIKO8, HeoOX0OUMbIX Ol
docmudiceruss 0Opa306amenbHO20 NYMu, XAPAKMEPHO20 OISl CLOACHOU cpedvl, 8 2100aTbHOM
obwecmee 3uanutl, Ilepeocmulciienue, 6 Konmexcme yugposusayuu 00paz08anus, MUCCUU U POJU
nayunou oubauomexu ASEM 6 yuebrnom npoyecce;

Co3z0aHue 603MOHCHOCHEN O TUYHOCIHO20 U NPOPECCUOHANLHO20 PA3BUMUSL CIMYOEHMO08 C
Yenbio akMUuBHOU U OMEemMCcmMeeHHOL UHmezpayuy 8 00uecmeo;

Pazeumue xkynomypwr xauecmea u cucmemvl obecneueHusi Kauecmea yuebHO20 npoyecca u
Memoou1ecko2o u OUOaKmu4ecko2o obecneyenust;

Cmpamezuss UHMEPHAYUOHATUZAYUU BbICUIE20 O00PA306AHUSL U HAYYHBIX UCCAE008AHUL 6
Monoasckoii sxonomuueckou axademuu na 2019-2025 200v1, npedycmampusaiowas ciedyroujue
yenu: Paspabomka pamok noaumuxu Ons obecneyeHusi APOYECco8 UHMEPHAYUOHATUSAYUU
gbicUe20 00pazo8anus U HAYYHLIX ucciedoganuti 6 Pecnyonuxe Monoosa;, Yxpennenue
4el06euecK020 NOMEHYUana (aKademuyecko2o U AOMUHUCTIPATMUBHOZ0 NEePCOHANd) ONd
cooelicmeust  MeXCOYHAPOOHOMY — COMPYOHUYEeCMEY U  UHMEPHAYUOHAIUZAYUU  BbICULE20
00pazo8anus u UCCIe008aHULL,

Humepnayuonanuzayus yueOHbIX NPOSPAMM U V4eOHbIX NIAHO8 VHUBEPCUMEMO8 3d Cyem
VeenUdeHUs KOIUYeCmed COBMECIHbLX NPO2PAMM C 3apYOedNCHbIMU YUPEeAHCOCHUSIMU U KOTUYEeCMEa
npocpamMm Ha UHOCMPauHbIX A3bikax, (ObecneyeHue Kauecmead HAYYHBIX UCCIEO0BAHUL U
pazsumie MeAHCOYHAPOOHO20 COMPYOHUYECMBA,

3. OuyeHKa 021cudaHUil IKOHOMUYUECKO20 U COUUAILHOZ0 CEKMOpa

IIpu popmynuposarnuu KomnemeHnyui ObLIU GbIAGIEHbL OAHCUOAHUS pabomodamenell 6 IKOHOMUYECKOU
u coyuanvHou cgepax ¢ UCNONL308AHUEM CYWEeCmEYIOWUX KOHMAKmMo8 Kageopel, npogeccopcko-
npenodasamenvckozo cocmasa u ASEM.

Ilpu oyenxe odrcudanuii yuumvi8aniocsy cieoyiouee:

u3yueHue MNONONCEHUU HOPMAMUBHO-NPABOBOU  0a3vl, pe2yaupylowed 00paszosamenbhbie
npoyeccel 8 cucmeme ulcuieco 0opazoeanus, 6 mom yucie Hayuonanvhou pamxu kéaruguxayuii
u Esponeiickoii pamxu keanupuxayuil;

u3yyeHue GHYMPEHHUX NOJ0JCEHUll, Npoyeodyp, OOMICHOCMHLIX UHCMPYKYUN PAZTUYHBIX
OpeaHu3ayuil/yupescoenuti, NomeHyUaIbHbIX pabomooamenel,

oyeHKa nompeoHocmell polHKA, NPUMEHEHUE PA3TUYHBIX MEMO008 UCCIe008aHUS,

8bIAGICHUE — OXMCUOAHULL pabomooameneli om  cneyuaiucmos 6 cghepe OuzHeca u
AOMUHUCMPUPOBAHUSA,

MHEHUS/NPEONIONCEHUS. GLINYCKHUKOE O Npozpamme 00yueHUus U NOJAYYEeHHOM ONblme HA PbIHKe
mpyoa.
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4. Koncynemauuu c napmnepamu 8 npouecce pazpadomku o00pazosamenbHoOl NPOZPAMMbL
(pabomooamenu, npenooasamenu, 6bINYCKHUKU U M.0.)

Yuebnas npoepamma 0416.1 Onmosas u po3nuunas mopeosis a0anmupyemcst K UsMeHeHUusM nymem
KOHCYIbMAayuti ¢ 3aUHmMepecoB8AHHbIMU CHOPOHAMU — pabomodamensamu, nPenoodeamensamu, 8blnyCKHUKAMU,
cmyoeHmamu u m. o.

Ilpoyecc coommecenuss ¢ KOHKpemHbIMU —mMpeOOGAHUAMY  Ou3Hec-cpedbl  Obll  OOCUSHYM
nocpeocmeom:

—  npusneyeHue  pabomooameneti K npoyeccy — paspabomKu U COBEPUICHCBOBAHUS

0bpazosamenvholl npoepammol (popma dKcnepmussl);

—  obwenue/koncyromayuu 6 pamxax meponpusimuii, opearuszyemvix ACOM (kpyenvie cmonbi,

CEeMUHAPbI, MACMEP-KNACCHI, CUMNO3UYMbI, CTHYOCHYECKUE IKOHOMUYECKUE OTUMNUAObL U M. O0.);

—  OYeHKA NPaKmuyecKux HAGbIKO8 CMYOeHMO8 8 PAMKAX NPOU3BOOCNEEHHOU U NPeOOUNIOMHOU

NPAKMUKU,

—  yuacmue 8 Kauyecmee npeocedamess/uieHa KOMUCCUU NO Npuemy 5K3AMeHd HA CHmeneHb

baxanaspa.

Kouncynomayuu npogheccopcro-npenooasamenbcko2o cocmasa nposooamcs Ha 3Ace0anusx co8emos
Kagheop u paxyrbmemos.

Muenua u  npednodxcenus — cmyOeHmo8 U GbINYCKHUKOG  GbIAGIAIOMCA — HYymeM  Ux
ONpOCa/UHMePBEbLIOUPOBAHUS, NOCMOAHHO20 OOUWEHUS NO COOEPIHCAHUIO YUeDHOU NPOcpaAMMbl, PA36UBAEMbIM
HABLIKAM U M. O.

5. Coomeemcmeue oopazoeamenvHoil RPOZPAMMbBL PLIHKY mMpyod

Coomeemcmeue yueOHOU npozpamMmvl MpebdOBAHUSIM PbIHKA Mpyod ONnpeoensemcs yeusimu,
nocmasnenuvimu 8 Hayuonanvnoti cmpameeuu pazsumust «Monoosa 2030y, komopas onpedensiem mepvl no
H0020MOBKe U COBEPULEHCMBOBAHUIO KAOPO8, 00YUAIOWUXCA 8 Chepe MOP208U, U CHOCOOCMEYem NOGbIUEHUIO
Keanupukayuu xaopos u, Kax ciredcmeue, NOGbLUEHUIO YPOBHA KoMmMepyeckux yciye. CmeneHb HOBU3HbBL
OQHHOU NPOSPAMMYL 3AKTIOYAETNCS 8 BbIAGIEHUU NOMPEOHOCHell PedlbHOU IKOHOMUKU 6 chepe Mmopaoenu,
BbIAGICHHBIX 8 Pe3VIbmame Onpoca U UHMEPEbIOUPOBAHUS CNEYUATUCIIO8 68 OAHHOU obnacmu, Komopble
onpeodenunu HeodXooumvle odwUe U CneyuaibHvle HABLIKU, KOMOPbIMU 00diCeH 001adams pabomHux no
OKOHYAHUU TUYEHYUANA.

6. Bozmosrcnocmu mpyooycmpoiicmea binycKHUK0G

Beinycknuku  npoepammsl  «Onmoeas U  pO3HUUHAA MOP20GIA» 20MOGblL  OP2AHU306bIGAMD,
NAAHUPOBAMb U YNPABIAMY 0EAMENbHOCMbIO KAK HA YPOBHE XO03AUCMEYIOuUX cyObeKmos @ cghepe mopeosiu,
MAaK u HA HAYUOHANLHOM YPOGHE: CHeyuanucmul, CNOCOOHble paspabamvléamv ROIUMUKY U cmpameuu
VCMOUYUBO20 IKOHOMUYECKO20 PA36UMUs OMpACiu, HNpoeKmvl 3anycka oOusneca 6 OauHOU cepe,
HOpMamugHvle OOKyMeHmbl 8 cghepe Mmop2o8uIxX YCiye.

Obpasosamenvras npoepamma 0416.1 «Onmosas u poO3HUYHAS MOP2OGISLY HANPAGIEHA HA
HOO20MOBKY CHeYUANUCmos Oisi 0esIMeNbHOCIMU, C8A3AHHOU ¢ YNPAasieHuem mop2o8viMiu NPeonpusmusIMuy, d
makoice ynpaeieHuem pasiudHbIMU NOOPA30ENCHUAMU OP2AHU3AYULL (20CYOAPCMEEHHBIX, YACHHBIX UMY
CMEUAHHDBIX), A UMEHHO!

Ilpogpeccuonanvnan oonacme (Knaccugpuxamopa IIpogpeccuonanvnas oonacme (Eeponetickue
sanamuti 8 Pecnybnauxe Monoosa) HABbIKU, KOMNEeMEHYUU, K8ATUDUKAYUL U
CORM npogeccuu) ESCO
142001 Kommepcanm 1221 - PyxkoBogurtens B 00NacTH Npojax u
142002 Meneoocep manoeo busneca, nadeney (capanm) MapKeTHHTa
(6 mopeoene) 1324 — PykoBomuTenp TMOApa3NeiICHUS B

142003 Meneooicep (8 kommepueckoll dessmeabHOCHUL) 00J1aCTH 3aKyIOK U MPOAAKH TOBAPOB
142004 Meneodacep (8 mopzogie)
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142006 Pykosooumens mop2o802o azeHmcmeada 2433 - CHernuaiicThI 10 MPOIaKH TEXHUIECKOM
142007 HauanbHuk mopeo6o2o Komniexkca U MEIUIUHCKOW TPOAYKIMH (Kpome
142008 3asedyrowuii rabopamopuetl (6 mopeosie) HUKT)
142009 Hauanvuux omoena (8 kommepyuu) 2434 - CnenuanucTsl 0 IPOJAXKH MPOAYKIIUU
142010 Hauanbhux omodena (8  KOMMeEPYECKUX UH(POPMAITMOHHBIX TEXHOJIOTHHA U
npeonpusimusix) KOMMYHUKAIINH
142011 Hauanvnux omoena
1nPOO0BONLCMBEHHBIX/HENPOOOBOIbCHEEHHBIX
mosapos
142012 Hauanvhux omoeia ONMOGOU U POZHUYHOU
mopeosnu
142013 Meneoowcep A3C
232001 Ilpenooasamenv npogheccuonanbHo20
0bpazosanus

Onu 6yoym omeewamo 3a Oecnepeboiihoe QyHKYUOHUPOBAHUE 8CeX 8UO08 OeIMENbHOCMU. 3AKYNKY
IKOHOMUYECKUX PeCYPCO8, NPOU3B00CME0/NPed0CmagieHue YCaye, NPooadicu; NAAHUPOBAHUE XO35UCMBEHHOU
OesamenbHOCmU, papadomKa UHGOPMAYUOHHOU CUCTHEMDL, YAPAGLeHUe YeN08edecKUMU pecypcamu. B mo dce
8peMsi  GbINYCKHUKU — HANpaeienuss nodzomoeku «Onmosas u Ppo3HUUHASL MOP20GAs»  SAGNSIOMCS
NROMEHYUATLHBIMU NPEONPUHUMAMENMU, KOMOopble OYOYm c030a8amb pabouue Mecma u Hogble NePCneKmuabl
COYUATLHO-IKOHOMUYECKO20 Npocpecca.

7. Jocmyn K o00yuenurw obnadameneii Ounjioma, HNOAYUEHHO20 HOCAe 3A8ePUICHUs
coomeemcmeyioujeil 00pazoeameabHoll nPOPaAMMbl
Komnemenyuu, nagviku u 3Hanus, npuobpemenHvle 68 xoo0e svicuieco obpasosanus (yuxi l/yposens
ISCED 6), mocym b6vimo yenyoneust nymem npooodicenust 0oyuenus 6 macucmpamype (yposerv ISCED 7), a
samem 6 Ooxmopanmype (yposenv ISCED &), umo obecneuusaem mnenpepwignoe obpazoeanue u
npogheccuoHanvHoe  pazeumue  GbINYCKHUKO8 8  COOMEemcmeuy ¢ nompedHocmsamu  odujecmaa,
NPOSAGTAIOUWUMUCS HA PLIHKE MPYOd.

8. 3nanus, nasviku u Komnemenyuu, npedycmMompeHHbvie yuedHoi nPoOZPammoil

Yuebnas npoepamma 0416.1 Onmoeas u po3uuuHas mopeosis cOCHMOUm u3 HpogheccuoHanbHoll,
obueti u MpanceepCanbHOU NOO2OMOBKU/PA3BUMUSL, He0OX0OUMOU 0Jisl NPOpeCCUOHANLHOU 0esmelbHOCMU 8
obnacmu 0416.1 Onmoeas u po3HUUHASL MOP2OGIIAL.
TK 1. Jluunocmuoe u npogheccuonanvhoe pazeumue.
TK 2. Kommynuxayus, compyonu4ecmeo u KOMaHoHas paboma.
TK 3. [Ilpumenenue QyHKYUOHANLHBIX, MEXHUUYECKUX U

COMPETENTE TRANSVERSALE

(€7 MEXHOI0SUHECKUX HABLIKOG.
iﬁ%% Igg’gﬁ{iggg TK 4. Aoanmayus v()e}ZI’I’IEJZbHOCI’I’lu K feﬂeﬂoﬁ
OKOHOMUKE/YUPKYIAPHOL IKOHOMUKE/YCMOUMUBOMY
PazeUmuIo.
COMPETENTE GENERALE OlIK I Ilpumenenue  ByHOAMEHMANLHBIX — 3HAHULL
(sectoriale/transsectoriale) (CG) 9KOHOMUYECKOU meopuu 8 chepe OesmerbHOCmu.

OBIIEIIPO®ECCHOHAJIBHBIE | OIIK 2. Ananus u 6edenue X0331UCMEEHHOU OesmeabHOCHU.
KOMIIETEHIIUH OIIK 3. Coop, obpabomka, ananus u uHMepnpemayus. OAHHbIX,
(ompacnesvie/mescompacnesvie) (OITK) NpUMEHeHUe UHOUKAMOpPOs, cmpameuti U NOAUMUK,

COOMBEMCMBYIOWUX Chepe OeamenbHOCHIU.

OIIK 4. Ilpumenenue  npocpammHo2o  obecneyenus,
BLIYUCTUMETLHBIX u onepayuoHHbIX cucmem,
cneyu@uunblx 015 chepbl 0esimenrbHOCIU.

32



il
-

BsEM

Acapisia o STupi EConomcE oin MOLDOVA

Plan de invatamant. Program de studii 0416.1 Comert cu ridicata si cu amanuntul. Ciclul I Licenta. IFR. 2025

Yuebnwiii nnan. Obpazosamenvrasn npoepamma « Onmosas u posHuunas mopeosnay. I yuxn Jluyenyuam. 30.2025

OIIK 5. Opeanusayusi OesamenbHOCMU 6 COOMEEMCMEul ¢
KOHKDEMHbLIMU NPABOGbIMU DAMKAMU U NpUMEHeHUe
HOPMAMUBHBIX U 3AKOHOOAMENbHBIX NOJIONHCEHUN 8 chepe
Mop2o6u.

COMPETENTE PROFESIONALE

Ilpogheccuonanvnvie komnemenyuu

IIK 1. Onpedenenue u npumeHnenue CcoOOMEEMCM8yOUlell
HOpMaAmMuBHOU 6a3vl 051 MOBAPOBEOEHUSI.

1IK 2. Onpeoenenue nompedumenbCKux c60UCmas, NApamempos u
Kamezopuii Kauecmea mosapos.

1IK 3. IIpumenenue memooos/cnocobos onpeoenenus Kaiecmea
U OYeHKU Mo8apos.

IIK 4. Ananuz mexuonoeuueckozo npoyecca npou300Ccmaed
moeapos, YCio8ull XpaHeHus, MPAHCHOPMUPOSKU U
peanuzayuu mosapos.

1IK 5. Paspabomxka cmpame2uu dopmuposanus
accopmumMeHmHo20 pada mosapos.

1IK 6. Opeanuzayus OesmenbHOCMU NpeOnpusmuil onmogou u
PO3HUUHOU TMOP206TIU.

IIK 7. Auanmus  mopeo8o-mexHono2uieckozo  npoyecca
npeonpusimusi ONMOoBoU U POZHUUHOU MOP2O6U.

IIK 8. ¥Ynpasnenue npoyeccom npuema, Xxpanenus, KOHcepeayuu,
n0020MosKU K npooaxce U GbIKIAOKU MOBAPO8 6
Mop208oM 3aie NPeOnpUsMuLl pOSHUYHOU MOP2O6IIU.

IIK 9. ¥Vnpaenenue npoyeccom npoosuiceHus/unpopmuposanus,
npooascamu U 0OCIYICUBAHUEM, NPEOOCMABeHUeM
KOMMepUecKux yciye u 3auumotl npas nompeoumenel.

1IK 10. Ynpaenenue npoyeccom mpancnopmuposKku moseapos u
I pekmusHoll  YenouKkol YNaxKogKu HaA MOP20GOM
npeonpusmuu.

1IK 11. Pazpabomka noaumuxu u cmpamecuu OUCmpuoyyuu u
noCmasokx.

IIK 12. Ilpumenenue ynpagnenus 6usHec-npoyeccami.

1IK 13. Ilpumenenue ynpagnenus ueao8e4eckumu pecypcamu.

1IK 14. Ilpumenenue ynpasieHus MamepuaibHbIMUu pecypcamu
(kKommepyeckas ungpacmpyxmypa).

1IK 15. [Ipumenenue Konyenyuu Mapkemunead, polHOYHAs cpeoa,
MUNnblL  PLIHKO8, MAPKEMUH208ble UCCIe008aAHUL U
npocHO3UPOBaHUe.

1IK 16. Paspabomxa u peanuzayus MapKemuH2080U NOJUMUKU.

1IK 17. Opeanusayus Mapkemunz0801 0esimeibHOCmL.

(CP)

(1IK)

Pe3ynrvmamot oOyuenus:
1o 3asepwenuu npoepammol 0OyUeHUs CHLYOCHI CMONCEM.:

1.

pewams KOHKpemHbvle 3a0aiu HA MUKPOIKOHOMUYECKOM U MAKPOIKOHOMUUECKOM VPOBHSX 6
PASTUHHBIX  NPOECCUOHATIHBIX — CUMYAYUSX, NPUMEHSSE  (OYHOAMEHMAbHble KOHYenyuu
IKOHOMUYECKOU Meopu;

NPUMEHMb Meopull, NPUHYUNDLL, MemoObl U UHCHMPYMEHmbl OISl AHANU3A U OCYUWeCmELeHUs
IKOHOMUHECKOU OesMenbHOCIL,

NPUMEHSIMb MemoObl, MEMOOUKU U Npoyedypbl coopa, 06pabomKu, aHaiu3a u UHMepnpemayuu
OaHHbIX 6 yensix 00OCHO8AHUS NOIUMUKU U cmpamezuu 6 cghepe NpogheccuoOHAIbHOU
oessmenbHOCU;
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Go

10.

11.

12.

13.

14.

15.

16.

17.

18.

19.

20.

21.

22.

23.

NPUMEHSMb  GbIYUCTIUMENbHbIE U ONEePAYUOHHbIE CUCMEMbl OAHHBIX, GKIIOUAL NPOSPAMMHOe
obecneyenue, 0151 MUHUMUAYUU HENOBEYECKUX YCUIUL U NOGbluenus 3pghexmusHocmu
8bINONHEHUSL 00PAOOMKU,

NPUMEHAMb Npagosylo  0asy, pecyaupylouylo paziuymvlie @GOopMbl 0PUOUYECKUX auy, OJis
obecneuenus d¢hexmusnocmu u pe3yibmamueHocmu ousHeca,

AHATUZUPOBAMb U NPUMEHAMb HOPMAMUEHYI0 043y no Kiaccugurxayuu, KOOUPOSAHUIO,
cmanoapmu3ayui, MEMmpoaOSUL U OYeHKe COOMBEEMCMEUs. MOBAPO8;

OYEeHUBAMb NOMPeOUMeNbCKUe CEOUCMEd, NPUMEHIMb MpeDO8aHUsi K Kauecmey Woseapos,
VCMAHOBNEHHbIE 8 HOPMAMUBHO-TNEXHUYECKUX OOKYMEHMaxX,

OYEHUBAMb KAYECMB0 MOBAPO8 PATUUHIMU MEMOOAMU,

aHanu3uposams cobn00e e MEeXHON0UYECKUX NPOYECCO8 NPOU3BO0CMEd, MmpanCnopmuposKy,
Xpauenus — mMoeapos U  COCMOSHUSL — VYNAKOGKU  CO2IACHO — HOPMAMUBHO-MEXHUYECKOU
OOKyMeHmayuu,

paspabamveieamb  cmpamezuy  QOPMUPOBANUST  ACCOPMUMENMA, — NPOGOOUMb  AHAIU3
ACCOPMUMEHMHO20 PAOA HA MOP20BOM NPEONPULTNUU,

AHATUZUPOBAMb U KOMMEHMUPOBAMb MUNbL MOP20BbIX eOunUYy, ONnpedetud CMmpYKmypy u
0COOEHHOCMU ONMOBLIX U POZHUUHBIX MOP20GIX eOUHUY,

paspabameieams cxXemvl U HPOEKMbl ONMUMUAYUU MOBAPHO-MEXHONOSUYECK020 npoyeccd,
8bISBIAMb OCHOBHBIE U GCHOMO2AMENbHbLE ONEPAYUU THOBAPHO-MEXHOTI02ULEeCK020 npoyecca,
0EMOHCMPUPOBAMb MemoObl NPUEMKU, PAZMeujerus Ha Xpanerue, H0020MosKU K npooasice u
BBIKIAOKU MOBAPOS, ONPEOSsiMb CXeMbl PA3MEUeHUsI OBAPOE 8 MOP20GOM 34ie;
0eMOHCMPUPOBAMb CROCODBL NPOOBUNCEHUSL, OOCTYICUBAHUS U NPEOOCTNABNEHUSL KOMMEPYECKUX
yeaye, yeasicas npasa nompeoumenet,

paspabamvieams NPOeKmMbl YAPAGIEHUS NPOYECCOM NOSPY3KU-PA3SPY3KU, MPAHCHROPMUPOSKU
2PY308 U YEeNnOouKol YNaKoGKU,

paspabamvieams nPOEKmul, NAAHGL U 2pAPUKU pacnpedeneHuss ¢ UCHOIb308AHUEM DPA3TUYHBIX
MEMOO08 CHAOINCEHUSL POZHUYHBIX MOYEK;

paspabameieams NPOEKMbl NO  YHPAGIEHUIO MOBAPONOMOKAMU, AHATUSUPYSL CIPYKMYPY
MEXHOA0SUUECKO20 MOP208020 NPOYecca U OCYUeCmesisi KOHMPOib Ka4ecmed NpoOyKyuu u
yenye, npedoCcmasisieMulx Nompeoumensm,

onpeoensims NOMPeOHOCD 8 YENOBEYECKUX PeCcypcax, NPOOeMOHCMPUPO8As cnocobbl no0bopa u
CIMUMYIUPOBAHUSL NPOU3B0OUMETLHOCU NYNeM CO30aHUsL COOMBEMCMEYIOWe20 PUULECKo20 U
NCUXOL02UYECKO20 KIUMAMA 0TIl KOMMEPUECKO20 NOOPA30eNeHUsL,

paspabameieams NPOEKMbl U NIAHbL  MOOEPHUZAYUU U PEMOHMA OCHOBHbIX (POHOOS,
obopydosanus U azpeeamos, KOHMPOIUPOBAMb  COOMIOOeHUe NPAsUl  IKCHLYamayuu
000pY008aAHUsL U XO3AUCMEEHHBIX 30AHUL,

BbIAGNISIMb  KOHYENMYaiblble NpPoOaeMbl PbIHKA HA OCHO8E AHAIU3A CPeobl, U3Mepenull,
KOHBIOHKMYPbL U Ce2MEeHMAYUU PbIHKA,

Ppaspabamvieams U AHATUIUPOBATND NPOYECC UCCAEO0BAHUSL POIHKA U NPOSHO3bL PA3GUMUST OU3HEC-
noopazoenenuti,

AHATUZUPOBAMb MAPKEMUH208YI0 NOAUMUKY U paspabamuvléams cmpamezuu Oisl Pearu3ayuu
NOMUMUKY 8 OMHOUWEHUU NPOOYKMA, UYeH, HPOOGUINICEHUS U PA3MEWEHUs 8 KOMMEePUeCKOM
noopazoenenuu,

aHanU3UpO8amsb U - paspadbamvleamv — MAPKEMUH208ble MepOnpusimus U  aKmueHOCHU,
ocyuecmensnmy KOHmMpOJib U AyOum MapKemuHe080t aKkmueHOCU.
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